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Konica Minolta und MOBOTIX bauen ihre strategische
Partnerschaft in den USA aus

06. April 2022

Konica Minolta und MOBOTIX intensivieren ihre strategische Partnerschaft in den USA. Bereits seit Jahren
besteht eine enge Technologie-Partnerschaft rund um die FORXAI Video Security Solution (VSS), einer
umfassenden End-to-End-Videosicherheitslésung, die Unternehmen bei der Analyse von Prozessen,
Situationen und Verhalten unterstutzt.

Fur eine vertiefte Vertriebs- und Logistik-Partnerschaft wird die Konica Minolta Teamstruktur nun erweitert
und neu organisiert. Gemeinsame Logistikzentren werden die flachendeckende Verfuigbarkeit von MOBOTIX
High-End-Videotechnikldsungen in Nord-, Mittel- und Sidamerika sicherstellen. MOBOTIX hat sein
Vertriebsteam in den vergangenen sechs Monaten in den USA ausgebaut, um in allen Regionen sowohl im
Business Development als auch mit technischen Funktionen prasent zu sein. Mit diesen MaBnahmen
verstarken beide Unternehmen ihr Engagement, auf dem amerikanischen Markt, fir den in den nachsten
vier Jahren ein Wachstum erwartet wird.

Laut NOVAIRA INSIGHTS wird der weltweite VSS-Markt bis 2025 auf 32,37 Mrd. USD geschatzt. Ein CAGR von
15 % wird fur intelligente Edge-Analytik in Kombination mit Cloud-Diensten erwartet, beides
Kernkompetenzen von Konica Minolta und MOBOTIX. Unternehmen bendtigen intelligente
Sicherheitslésungen, um ihre Vermoégenswerte, Mitarbeiter und Betriebsablaufe zu schitzen, und die Kunden
wollen die in den Kameras integrierten loT-Funktionen nutzen, um sich vor potenziellen Bedrohungen zu
schutzen.

Die Kernkompetenzen von Konica Minolta, Kliinstliche Intelligenz und Deep Learning, kombiniert mit der High-
End-Kameratechnologie von MOBOTIX, kdnnen viele bestehende und zukinftige Anwendungen abdecken.
Die Geschaftsaktivitaten werden sich dabei auf die wichtigsten vertikalen Markte konzentrieren,
insbesondere in den Bereichen Industrie, Energie, Logistik und Transport, Gesundheitswesen, Behérden,
Bildung und Einzelhandel. In diesen Bereichen wird die Videotechnologie dazu beitragen, Arbeitsablaufe,
Prozesse und Produktivitat zu optimieren und die alltaglichen Anforderungen zu verbessern.

"Um die Bedeutung dieser Partnerschaft zu verstehen, muss man sich von dem Konzept der traditionellen
Videolberwachung l6sen. In den letzten Jahren haben sich die Bedurfnisse der Endnutzer deutlich verandert.
Die neue Nachfrage nach VideoUberwachung geht weit Uber die reine Sicherheit hinaus. Eine intelligente
Losung bietet den Endnutzern eine splrbare Investitionsrendite. Wir konzentrieren uns darauf, die
individuellen Anforderungen unserer Kunden an die Videoanalyse gemeinsam mit Konica Minolta in
besonderer Weise zu erfiillen: Uber das reine Videobild hinaus kénnen Daten und Informationen schnell
verwaltet und analysiert werden", sagt MOBOTIX CEO Thomas Lausten. ,,Das schafft flir unsere Kunden
greifbare Mehrwerte, denken Sie beispielsweise an die Analyse von Kundenverhalten im Einzelhandel oder



die Prozessiberwachung in der Industrie.”

"Durch die Partnerschaft mit MOBOTIX in den USA kann Konica Minolta seine Kl-Videokapazitaten mit einem
erstklassigen Partner zusammenflihren, der es uns ermdglicht, die Videosicherheit auf die nachste Stufe zu
heben und unsere Kunden in allen vertikalen Bereichen zu schitzen", betont Vijay Raghavan, Senior Vice-
President, Konica Minolta, Vereinigte Staaten von Amerika.



