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MOBOTIX hat am 1. Januar 2019 ein neues Partnerprogramm eingeführt, das sich auf die globalen Partner
des Videoüberwachungsunternehmens konzentriert. Das Programm bietet besondere Vorteile für die Top
Silber-/Gold-Partner und bestätigt die angekündigte Strategie mit einer engeren, direkten Kommunikation zu
Partnern und Endverbrauchern in Zusammenarbeit mit den Distributoren.

 

Zu den Vorteilen gehören priorisierter Support, neue Trainingsprogramme, Co-Marketing Möglichkeiten,
Projektunterstützung und Preisgestaltung, exklusive Partner-Websites und viele andere Punkte, die die
strategische und operative Geschäftskooperation mit MOBOTIX-Partnern weltweit verbessern.

 

Das Partnerprogramm wurde in den letzten Monaten in ausgewählten Märkten getestet und ist nun bereit für
die Umsetzung, die im zweiten Quartal des Geschäftsjahres 2018/19 in allen Weltmärkten erfolgen wird.

 

In den kommenden Monaten werden auch weitere Programme für Technologiepartner entwickelt, da das in
Deutschland ansässige Unternehmen bei vielen Unternehmen großes Interesse an gemeinsamen
Entwicklungsprojekten festgestellt hat.

 

"Wir bewegen uns von einer Produktfokussierung über den Vertrieb zu einer Lösungsorientierung auf
spezifische vertikale Märkte, basierend auf unserer Marktanalyse und Forschung", so Thomas Lausten, CEO.
Diese Märkte sind z.B. Einzelhandel, Produktion, Gesundheitswesen etc.



 

"Der globale Videoüberwachungsmarkt verändert sich sehr schnell hin zu einer viel stärkeren
Aufmerksamkeit für Cybersicherheit, bei der nur berechtigte Personen Zugang zu den Aufnahmen der
Videokameras haben. Die gesetzlichen Anforderungen der europäischen DSGVO bestätigen dies noch weiter
und wir begrüßen die Entwicklung als unabhängiger deutscher Hersteller.

 

Es ist für uns wichtiger denn je, mit unseren globalen Kunden in einem Partnerprogramm, das wir in den
letzten Monaten in enger Zusammenarbeit mit ausgewählten Unternehmen entwickelt haben, noch enger
zusammenzuarbeiten und wir freuen uns auf den Mehrwert, den das für unser Geschäft mit sich bringt", so
Lausten.


