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Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktionarinnen und Aktionare der MOBOTIX AG,

anldsslich der Hauptversammlung im Januar 2021 sprach ich in
unserem Aktionéarsbrief von ,einer ganz auRergewdhnlichen Zeit*.
Damals pragten zwei Stimmungslagen Aktionare, Mitarbeiter und
Kunden: Optimismus, da die ersten Impfstoffe zugelassen und
eingesetzt worden waren - die Pandemie schien bald unter Kon-
trolle zu sein. Skepsis, da Experten warnten, dass trotz Impfungen

COVID-19 noch lange belasten wiirde.

Aus heutiger Sicht und dem Blickwinkel von MOBOTIX war beides
berechtigt. Optimistisch stimmt mich, mit welch positiver Grund-
einstellung unsere Mitarbeiter und Kunden die auRergewdhnlichen
Bedingungen meisterten. Leider war auch die Skepsis nicht unbe-
griindet. Global gesehen diirfte COVID-19 deshalb noch lange viru-
lent sein. Die Lieferketten stehen global im Herbst/Winter 2021 so
stark unter Druck wie nie zuvor. Manche Materialien und Bauteile
haben sich, vor allem an den Spotmarkten (mit sofortiger Liefe-
rung), erheblich verteuert. MOBOTIX bewaltigte diese Situation
im Geschaftsjahr 2020/21 gut: dank rechtzeitig bestiickter Lager,
der Riickendeckung durch Geschéftspartner Konica Minolta und
auch dank des Engagements unserer Mitarbeiter und Lieferanten.

Die Anspannung an den Lieferketten werden fiir MOBOTIX auch

im laufenden Geschaftsjahr zu einer Herausforderung - ich bin
zuversichtlich, diese mit unseren Mitarbeitern und Lieferanten

erneut zu meistern.

MOBOTIX erwies sich im Geschéftsjahr 2020/21 als technologisch
gut aufgestellt - trotz starker auslandischer Konkurrenz. Daten
spielen bereits heute fiir weite Teile des 6ffentlichen und des pri-
vaten Lebens eine erhebliche Rolle, die absehbar noch zunehmen
wird. Daten lassen sich mit MOBOTIX-Technologie leicht erheben
und verarbeiten - somit erdffnet eine datenschutzkonforme und
effiziente Verarbeitung von Daten uns eine Fiille an Kundenwiin-
schen und Wachstumschancen. Zudem andern sich rechtliche
Rahmenbedingungen in einzelnen Markten kontinuierlich, insbe-
sondere weil Anforderungen an Datenschutz und Datensicherheit
sowie Schutz vor Cyberangriffen steigen. Dies erdffnet uns neue
Marktchancen durch unsere Investitionen und den Fokus auf Kiinst-

liche Intelligenz als wichtiges Alleinstellungsmerkmal.

Die Transformation der MOBOTIX geht jedoch weiter. MOBOTIX
wird sich in Zukunft zu einem Anbieter von Lésungen fiir komplexe

Anforderungen entwickeln. Ich bin iiberzeugt, dass MOBOTIX dank



unserer motivierten und erfahrenen Mitarbeiter und unserer Kun-
denbasis Marktsegmente erobern wird, in denen unser tiefes Wis-

sen um die Kombination von Hard- und Software unerlasslich ist.

Im Geschaftsjahr 2020/21 haben wir begonnen, verstérkt zu inves-
tieren: Wir haben unsere Entwicklerkapazitaten in Spanien erhoht
und unsere Entwicklungsaktivitaten in Langmeil verstarkt. Das
trug bereits Friichte - nehmen Sie als Beispiel unseren ,Innovation
Splash® im November 2021. Allein bei dieser Gelegenheit haben
wir 18 neue Hard- und Softwarelésungen sowie Updates vorge-

stellt, darunter vier neue Softwareanwendungen (Apps).

Der Branchendienst Novaira Insights (Quelle: siehe Glossar)
schétzt, dass MOBOTIX-L6sungen in Segmenten bzw. Markten
anbietet, fir die ein iberdurchschnittliches (in Amerika; 8,4 %
Wachstum CAGR in 2020-25) bzw. hohes zweistelliges Wachstum
erwartet wird (z.B. Deep Learning; 66,1 % Wachstum CAGR in 2020-
25). Zukinftige Haupttreiber fir MOBOTIX sind regional die Expan-
sion auf dem US-Markt, das fortgesetzte Wachstum der Vertriebs-
regionen DACH und EMEA sowie der reorganisierte Vertrieb in der
Region APAC. Der Branchendienst Novaira Insights erwartet v.a.
flir Amerika tUberdurchschnittliche Zuwachse. Fiir MOBOTIX ist
der US-Markt aufgrund der NDAA-Konformitat seiner Losungen
besonders. Zwar unterscheidet sich der US-Markt von unserem
Heimatmarkt Deutschland, wo wir nach Angaben von Novaira
mit unserem Marktanteil der drittgroRte Anbieter sind. Unser Ziel
ist es jedoch, auf dem US-Markt jene Stérken auszuspielen, die
uns auf dem deutschen Markt auszeichnen und erfolgreich
machen: Innovative und qualitativ hochwertige Losungen mit

fokussierter Kundenbetreuung.

Fokussierte Datenerhebung und -verarbeitung lassen in den von
uns definierten sechs vertikalen Zielmarkten innovative Losungen
entstehen. Geschaftsmodelle, Abldufe oder Prozesse werden neu
strukturiert oder ersetzt. MOBOTIX unterscheidet vom Wettbewerb,
dass wir liber umfangreiches Know-how verfligen, Bildgewinnung
(durch Hardware) und Bildverarbeitung und -auswertung (durch
Software) effektiv und effizient verbinden zu kénnen und somit
die Wiinsche von Endkunden erfiillen zu kdnnen. Hierbei eroffnet
unser dezentraler Ansatz - die Datenverarbeitung beginnt bereits
in der Kamera - in Bezug auf Datenschutz und Cybersicherheit

erhebliche Chancen.

Fir MOBOTIX birgt der Wandel unseres Geschaftsmodells hin zu

einem Lésungsanbieter durch starkere Berticksichtigung von Soft-

ware, etwa Uiber Lizenz- und Subskriptionsmodelle, betrachtliche
Chancen: Besser als durch den blofRen Verkauf von Hardware kén-
nen so langfristige Beziehungen zum Endkunden aufgebaut und
Nutzer besser verstanden zu werden. MOBOTIX verspricht sich
davon, den ,,Puls der Markte“ noch praziser und schneller fiihlen
zu kénnen und so im Wettbewerb Alleinstellungsmerkmale zu

erreichen.

Eine andere Ebene des Fokus auf Software ist die bessere Vorher-
sehbarkeit der damit erzielbaren sogenannte wiederkehrenden
Umsétze. Software erfordert Updates, aber auch das Aufspielen
zusatzlicher oder vollig neuer Anwendungen ist durch unsere Tech-
nologie moglich. Monetarisierung von Diensten, die bislang hau-
fig gratis zur Hardware dazu vergeben wurden, ist ein weiterer
Aspekt. SchlieBlich sind Softwareumsétze gut skalierbar. Ich bin
deshalb lberzeugt, dass unser wachsender Fokus auf Software,
und damit auf Lésungsangebote, strategisch die richtige Entschei-
dung ist. Laut Novaira Insights wird auRerhalb Chinas der Welt-
markt flir Softwareumsétze mit 12,1 % jéhrlich wachsen (CAGR in
2020-25), aber Hardwareumséatze mit weniger als der Hélfte davon.
In den ersten Wochen des neuen Geschéftsjahres 2021/22 entwi-
ckelten sich unsere wiederkehrenden Umsétze mit Software und
Dienstleistungen sehr erfreulich, aber wir wissen, dass wir noch
einen langen Weg vor uns haben, um unsere Ziele zu erreichen
und unsere Strategie besteht darin, diese Entwicklung zu beschleu-

nigen.

Die Investitionen in den Vertrieb sowie in Forschung und Entwick-
lung steigen; so haben wir viele zusatzliche Entwickler eingestellt.
Daneben machen unsere gemeinsamen Entwicklungsprojekte
Fortschritte, z.B. bei der automatischen Nummernschilderken-
nung, einer Technologie, die Chancen in mehreren unserer verti-

kalen Markte bietet.

Das Geschaftsjahr 2020/21 war aufgrund der COVID-19, die sowohl
unsere geschaftliche als auch unsere private Sphare betraf, nicht
einfach. MOBOTIX musste jedoch zu keinem Zeitpunkt Personal
abbauen oder staatliche Hilfen in Anspruch nehmen. Dies ver-
danken wir dem unermiidlichen Einsatz und der herausragenden
Flexibilitat unserer Mitarbeiter aber auch Kunden und Lieferan-
ten. Wir bei MOBOTIX haben dank ihrer Leistung das Unternehmen
in herausfordernden Zeiten auf Kurs gehalten. Wir sind zuver-
sichtlich, unsere Transformation dank unseren hochqualifizierten,
kreativen, vielseitig orientierten und weltweiten Mitarbeitern

erfolgreich zu bewaltigen.
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Brief an die Aktionare

Nach sorgfaltiger Abwagung haben wir uns wieder entschieden,
diese Hauptversammlung virtuell durchzufiihren, obwohl wir den
direkten Kontakt zu Ihnen, liebe Aktionarinnen und Aktionére, sehr

vermissen.

Operativ schlossen wir das vergangene Geschaftsjahr mit einem
Umsatz von 62,4 Mio. € sowie einem EBIT von 0,2 Mio. € ab. Beide
Kennziffern sind fiir uns selbst unbefriedigend. Hintergrund dafiir
war, dass vor allem in der Region Asien-Pazifik (APAC) unser
Geschéft unter diversen, teils wiederholten Lock-downs litt, ins-
besondere im Projektgeschaft z.B. mit Hotels oder Einkaufszent-
ren. In anderen Regionen entwickelte sich unser Geschaft sehr viel
erfreulicher, vor allem unser Heimatmarkt Deutschland bzw. die
DACH-Region, wo wir in der Rangfolge der Wettbewerber den 3.
Rang zurtickerobert haben. In Europa sind wir der 8.-groRRte Wett-

bewerber.

COVID-19 hat uns nicht nur (trotz zeitweise starker Nachfrage nach
Thermalkameras im vorhergehenden Geschéftsjahr 2019/20)
zuriickgeworfen, sondern belastet uns weiterhin - Giber die Nach-
frageseite hinaus etwa aufgrund der eingangs genannten Liefer-

kettenproblematik.

Wir haben deshalb entschieden, unsere 2018 veréffentlichte Mit-
telfrist-Guidance flir das Geschaftsjahresende 2022/23 auf den
Prifstand zu stellen. Das Ergebnis dieser Uberpriifung wird im 2.
Quartal des laufenden Geschaftsjahres 2021/22 bekannt gegeben.
Obwohl wir in Teilen unseres Geschéfts temporar von COVID-19
profitiert haben, sind die negative Folgen fiir die Mehrzahl unserer
Endkunden doch hartnackiger als zunachst erwartet. Wir miissen
dieser Marktentwicklung Tribut zollen und unsere Transformation
noch entschlossener vorantreiben. Angesichts unserer guten Basis
aus technologisch guter Positionierung sowie hochqualifizierten
und hochmotivierten Mitarbeitern bin ich zuversichtlich, dass wir
diese Transformation erfolgreich gestalten und Wachstum errei-

chen werden. Begleiten Sie uns auf diesem Weg,

lhr

Thomas Lausten

Thomas Lausten « CEO der MOBOTIX AG



MOBOTIX auf einen Blick

Geschaftsjahr (01. Oktober - 30. September) 2020/21 2019/20 Delta %
Erfolgskennzahlen TEUR TEUR

Gesamtleistung 65.666 73.355 -10,5
Umsatzerlose 62.416 70.353 -11,3
davon Exportanteil in % 74 T7

Ergebnis vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen (EBITDA) 3.077 8.758 -64,9
EBITDA in % von der Gesamtleistung 4.4 12,5

Ergebnis vor Zinsen und Steuern (EBIT) 229 6.172 -96,3
EBIT in % von der Gesamtleistung 0,4 8,8

Ergebnis vor Ertragssteuern -32 5.927 n.a.
Umsatzrendite in % vor Steuern -0,0 6,6

Jahresergebnis nach Steuern -62 4.677 n.a.
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit 3.066 -526 n.a.
Bilanzkennzahlen 30.09.2021 30.09.2020

Eigenkapital 30.320 30.829 -1.7
In % der Bilanzsumme 427 48,6

Bilanzsumme 70.988 63.480 11,8
Anlagevermogen 23.109 20.547 12,5
Umlaufvermégen 45.687 41.936 8,9
davon Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten 1.400 2.118 -33,9
Personal

Mitarbeiterzahl (Stichtag) @ 318 318 0,0
Durchschnittliche Mitarbeiterzahl (FTE) 315 308 2,3
Umsatz je Mitarbeiter@ 223 228 -2,0
EBITDA je Mitarbeiter® 10 28 -65,1
EBIT je Mitarbeiter® 1 20 -96,4
Kennzahlen je Aktie EUR EUR

Dividende 0,04 0,04

Cashflow nach DVFA/SG (Deutsche Gesellschaft fiir Betriebswirtschaft/

Schmalenbach-Gesellschaft) © 0,22 0,55

Inkl. 3 Vorstande, nach Kopfen
Basierend auf der durchschnittlichen Mitarbeiterzahl
Bezogen auf @ 13.165.536 Aktien

n.a. nicht darstellbar

MOBOTIX -



Ruckblick 2020/21

Oktober 2020
MOBOTIX Videotechnologie zu
100 Prozent NDAA-konform

NDAA

Compliant

Oktober 2020
Die neue S74 vereint erstmals
vier Module in einer einzigen

MOBOTIX Kamera

Januar 2021
MOBOTIX Videotechnologie im
Gesundheitswesen: Entlasten,

umsorgen & optimieren

Februar 2021

MOBOTIX Thermal Solution erfiillt
die strengen Anforderungen der
US Food and Drug Administration
(FDA) fuir den Pandemiefall




Mai 2021
Erweiterung des Portfolios durch
die offene Video Management

Plattform MOBOTIX HUB

Mai 2021
Erste Case Study der MOBOTIX
CLOUD: Reibungsloser Betrieb

an E-Tankstellen

Juni 2021

MOBOTIX 7 Plattform und Mx6-
Reihe fiir bestmogliche Cybersi-
cherheit SySS-zertifiziert

August 2021

Konica Minoltas FORXAI-Partner-
schaftsprogramm stérkt MOBOTIX
Video Analytics Technologie auf

Basis Kiinstlicher Intelligenz

MOBOTIX Newsletter
kostenlos abonnieren

MOBOTIX
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MOBOTIX weltweit erfolgreich

Alles im Blick mit der MOBOTIX CLOUD
Citywatt, Schnellladepark Thiersheim (Deutschland)

Die Nachfrage nach Elektromobilitdit und dem Ausbau der
Ladeinfrastruktur wachst stetig. Citywatt entwickelt als
Komplettanbieter individuelle 360° E-Tankstellen-Konzepte fiir
Unternehmen. Die E-Tankstellen werden in der Regel ohne Personal
vor Ort betrieben. Deshalb ist die zentrale Verwaltung aus der Ferne
ein wichtiges Kriterium. Es muss sichergestellt sein, dass die Anlage
jederzeit zuverlassig funktioniert. Fehler, Beschadigungen oder
Vandalismus miissen vermieden bzw. aufgeklart werden. Vor Ort
sind witterungsbesténdige Videosicherheitssysteme gefragt, die

Hitze, Kalte, Nasse sowie Wind und Staub trotzen.

In Thiersheim (Bayern) werden MOBOTIX M73 Tag/Nacht Kame-
ras mit IR-Strahler zur Uberwachung der Einfahrt eingesetzt.
MOBOTIX MOVE Dome-Kameras sind auf die E-Ladeséulen gerich-
tet. Die Bilddaten werden cybersicher und dezentral in der
MOBOTIX CLOUD gespeichert, um den Aufwand fiir das Betreiben
und die Wartung von Recordern zu vermeiden. Der Kunde kann
die Daten bequem Uber das Gerat seiner Wahl, wie Smartphone
oder Tablet, sowie im Browser abrufen. So sind die direkte, zen-
trale Uberwachung und Kontrolle mehrerer Standorte rund um
die Uhr moglich. Die Zugriffsrechte kénnen individuell fir die

Berechtigten festgelegt werden.

Fur Citywatt ist die einfache Skalierbarkeit des Systems wichtig.
So kdnnen beim Ausbau des Ladesdulennetzes einfach Kameras
hinzugefiigt und die Speicherkapazitat in der MOBOTIX CLOUD
erweitert werden. Die Nutzung der MOBOTIX M73 loT Kamera
bietet zusatzliches Erweiterungspotenzial. Zukiinftig soll Gber
Kennzeichen- und Fahrzeugerkennung die Zufahrt gesteuert und

die Bezahlung beschleunigt werden.

Effektiv handeln in der Pandemie
Hagebaumarkt Jos. Schneider GmbH (Deutschland)

hagebau vertreibt an Giber 1.700 Standorten in Europa Produkte
flr Heim- und Handwerker. Mit 13 Geschaften ist die Schneider
Unternehmensgruppe einer der gréfiten Anbieter in Bayern.

Taglich besuchen mehrere tausend Kunden die Markte.

Wahrend der COVID-19-Pandemie ist der Besuch eines Marktes
nur mit Mund-Nasen-Schutz erlaubt. Hygiene und Social Dis-
tancing mussten bisher von den Mitarbeitern selbst tiberwacht
werden. Die Personenbegrenzung erfolgte anhand der genutzten

Einkaufswagen.

MOBOTIX Videotechnologie ibernahm in den Méarkten die auto-
matische Personenzahlung. Die Software MOBOTIX Analytics Al
kann die Werte an mehreren Ein- und Ausgangen zusammen-
flhren und damitimmer die Gesamtzahl der Kunden im Laden
liefern. Bei hagebau wird zusatzlich die digitale Maskenerken-
nung eingesetzt. In einer mobilen Lésung des MOBOTIX Partners
CN H&D GmbH kommen die MOBOTIX M73 Kameras mit der
Software des MOBOTIX Premium Technology Partners SAFR zum
Einsatz. Erkennt die Kamera eine fehlende Maske, so erfolgt Giber
Lautsprecher eine Ansage. Mitarbeiter missen sich nicht per-
manent auf den Eingangsbereich fokussieren, sondern kdnnen
sich auf die Alarme beschrénken. Viele Kunden folgen eher der
Aufforderung durch die Kamera als der Ansprache durch einen

Menschen.

Die Stand-alone-Lésung braucht keinen Netzwerkanschluss und
kommt ohne Eingriff in die Haus-IT aus. GroRer Vorteil des
Systems: Die Kameras konnen Uber die Pandemie hinaus im
Markt z.B. zur Diebstahlsicherung, zur Verkaufsoptimierung oder

den Brandschutz eingesetzt werden. Die Umriistung ist einfach.



Video-Fahndung aus dem fahrenden Auto
Westchester County Police (USA)

RTC Real Time Crime kombiniert die Uberwachung, maschinelle
Lernanalyse, Nummernschilderkennung (LPR) und gemeinsame
Polizeidatenbanken. In den USA scannt RTC pro Monat etwa 40
Millionen Nummernschilder. Uber 220 MOBOTIX Kameras sind
dafiir stationar an den Autobahnen installiert. Die archivierte
Datenbank ist nach Nummernschild, Fahrzeugfarbe, Marke,
Modell, Fahrzeugtyp und anderen Merkmalen durchsuchbar. Die
Systeme kommen nun auch in den Polizeifahrzeugen mobil zum

Einsatz und erhdhen damit die Ermittlungsreichweite dynamisch.

Die eingesetzte MOBOTIX S74 bietet beste Analytik mit kiinstlicher
Intelligenz und verbindet dies mit auBergewdhnlich klaren Bil-
dern, selbst bei hohen Geschwindigkeiten. Die S74 mit zwei
4K-Sensoren und einem IR-Strahler ist in einer mafigefertigten
Metallhalterung am Fahrzeug angebracht. So lassen sich mit einer
einzigen Kamera tagsiiber beeindruckende flinf Fahrspuren mit
flieRendem Verkehr erfassen. Ein spezielles Langpassfilter-Objek-
tiv ermdglicht zudem die zuverlassige Kennzeichenerfassung bei
Nacht. Die Bilder werden auf einem kleinen Edge-Server verar-
beitet und dann zur Integration in das landesweite Hauptsystem

Ubertragen.

Traditionelle Streifenwagen-Systeme kosten bis zu 25.000 Dollar
pro Fahrzeug. Mit dem neuen System, das die S74 Kameras inte-
griert, konnten die Kosten auf unter 5.000 Dollar gesenkt werden.
Allein 2020 gelangen mit dem mobilen System tiber 200 Verhaf-
tungen. 102 wiedergefundene gestohlene Fahrzeuge und etwa

330.000 Warnmeldungen pro Monat sprechen Béande.

90% Kostenersparnis mit MOBOTIX
Laki Power (Island)

Energieversorger investieren erhebliche Summen in den Schutz
von Stromleitungen und Masten. Auch in rauen, unzuganglichen
Umgebungen missen die Anlagen zuverlassig laufen. Dort ist
die Uberwachung kompliziert und aufwéndig. Die MaRnahmen
bestehen aus regelmafRigen visuellen Inspektionen, teilweise
verbunden mit kostspieligen und zeitaufwandigen Hubschrau-
beriiberfliigen. Die schlechte Zugdnglichkeit erschwert das

unmittelbare Reagieren auf Stérungen.

Gemeinsam mit seinem islandischen Partner Hafnes ehf hat
MOBOTIX Laki Power bei der Entwicklung der neuen Technolo-
gie unterstitzt. In den speziellen Uberwachungssystemen sind
hochauflésende MOBOTIX 360-Grad-Kameras mit Nachtsicht-
und hemisphérischen Objektiven integriert. Neben der Bildqua-
litat sind die MOBOTIX Kameras unter den rauen Bedingungen
auflergewohnlich resistent und langlebig. Die Systeme befinden
sich direkt auf den Freileitungen. Die Betreiber haben damit
Zugriff auf Echtzeit-Videobilder ihrer kritischen Infrastrukturen

und des Umfeldes.

Die Mehrzweck-Uberwachungsstation widersteht nicht nur der
Hochspannung, sie erzeugt mittels Induktion sogar Strom aus
dem elektromagnetischen Feld. Das macht eine separate Strom-
zufuhr Gberflissig. Die Anlagen lberwachen Stromleitungen,
Masten und die unmittelbare Umgebung auf Schdden und Bedro-
hungen. Netzbetreiber sparen damit tiber 90 Prozent der Instal-
lationskosten im Vergleich zu aktuellen Losungen ein, da viele
Diagnosen direkt tiber die Kamera und ohne teure Kontrollfliige

moglich sind.

MOBOTIX .
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MOBOTIX: Viel mehr als ein Kamerahersteller

Sichere Losungen fiir komplexe Informationsanforderungen der Zukunft!

Intelligente Mehrwerte fiir sechs Wachstumsbranchen - von der einfachen Anlage bis hin zur gré3tmaglich

denkbaren Videomanagement-Losung

Im Geschaftsjahr 2020/21 waren alle Malnahmen des Unter-
nehmens explizit an der Strategie ausgerichtet, die wir seit Ein-
fihrung der offenen MOBOTIX 7 Plattform stringent verfolgen.
MOBOTIX ist nun in der Lage, jedes denkbare Videotechnologie-
Projekt weltweit zukunfts- und cybersicher zu l6sen - unabhan-
gig von GroRe, Anzahl der Standorte, technischen Anforderungen
oder Branche. Die neue flexible S74 Multitasking-Kamera und
das neue Videomanagementsystem MOBOTIX HUB waren hier-
flir 2020/21 bedeutende Schritte. Der konsequente Ausbau des
Kamera-App-Portfolios erweitert die Flexibilitdt der Anwendun-
gen fortwahrend. Zum Geschéftsjahresende befand sich aufRer-
dem der grofRe Produktlaunch vom November 2021 in der Fina-
lisierung. MOBOTIX ist damit bestens aufgestellt als Rundum-

Lésungsanbieter.

Losungspakete fiir Wachstumsbranchen

Wir betrachten unsere Komponenten, die Videosysteme und Soft-
ware, nicht mehr als einzelne Produkte, sondern als Bestandteil
von Gesamtlosungen. Sie fligen sich fiir jeden einzelnen Kunden
neu zu seinem individuellen Losungspaket fir groRtmoglichen
Nutzen zusammen. Dabei konzentrieren wir uns vorwiegend auf
unsere sechs Kernbranchen Industrie & Produktion; Energiever-
sorgung und Bergbau; 6ffentliche Hand (Bund, Lander und Gemein-
den); Bildung & Wissenschaft; Gesundheitswesen sowie Einzel-
handel.

Videotechnologie bietet viel mehr als ,,nur*
Sicherheit
Sicherheit wird auch in Zukunft eine Kernkompetenz der MOBOTIX

Videotechnologie bleiben. Unterstltzt durch Deep Learning-

Algorithmen und Kiinstliche Intelligenz konnen MOBOTIX Kame-
ras inzwischen viel mehr als das. Videotechnologie stellt Daten
zur Optimierung, Vermarktung und Integration in andere Systeme

bereit. Das ist inzwischen eine absolute Notwendigkeit.

So unterstiitzen und verbessern die MOBOTIX Systeme beispiels-
weise Produktionsabldufe in der Industrie. Kameras kdnnen
Objekte erkennen, zahlen und UnregelméRigkeiten aufsplren. Die
Videosysteme entlasten Personal im Gesundheitswesen. Sie kon-
nen in Pflegeheimen hilflose Personen erkennen, ohne dass die
Pflegekraft im Raum ist. Die Kameras machen Services in 6ffent-
lichen Einrichtungen effektiver, z.B. indem Sie Warteschlangen
erkennen. Einzelhédndler verbessern das Einkaufserlebnis fiir ihre
Kunden und erhéhen dabei ihr Umsatzpotenzial. Ebenso bietet
die Kameratechnologie im Verkehr - Stichwort ,Smart City“ - beste
Moglichkeiten flr sicheres und nachhaltiges Reisen. Neben dem
Sicherheitsaspekt unserer Losungen verstarkt sich der Fokus dar-
auf, Geschaftsmodelle zu optimieren und den gewerblichen Anwen-
dern und Unternehmen zahlbaren Mehrwert zu bieten. Videotech-
nologie hat das Potenzial, unser Leben ganzheitlich und nachhal-

tig einfacher zu machen. Das erhoht die Lebensqualitat.

S74 - flexibler als jede MOBOTIX Kamera zuvor

Zu Beginn des vergangenen Geschaftsjahres im Oktober 2020
erfolgte der Launch des neuen S74 Videosystems. Diese Hoch-
leistungs-loT-Kamera kann mit bis zu vier Modulen besttickt wer-
den. Damit ist sie flexibler als jedes andere MOBOTIX Videosystem
zuvor. Die Multitasking-Kamera agiert mit ihrem verdeckt mon-
tierten Kameragehause diskret. Sichtbar sind nur die Module.

Ausgestattet mit flexiblen Anschlusskabeln konnen die Module



beliebig platziert werden. So kann die S74 gleichzeitig in mehrere
Richtungen oder um die Ecke schauen sowie in unterschiedlichen
Rdumen aufgeschaltet werden. Seit August 2021, als wir die neue
Glasfaserverlangerung (Long Cable Extender) eingefiihrt haben,
kénnen die Module sogar bis zu 30 Meter vom Kameragehduse
entfernt platziert werden. Das er6ffnet neue Einsatzvarianten.
So kann mit einer einzigen Kamera ein gesamtes Ladengeschaft
Uberblickt und gleichzeitig auf den Kassenbereich fokussiert wer-
den. Auf die gleiche Weise ist beispielsweise die komplette Abde-
ckung der Zapfsaulen einer Tankstelle mit der S74 durch eine

einzige Kamera moglich.

Im Herbst 2020 prasentierte MOBOTIX eine Weltneuheit: Das Ultra
LowLight 4MP Day & Night Sensormodul. Die Ultra LowLight Tech-
nologie schafft es, auch bei minimalen Lichtverhéltnissen Bilder

zu erzeugen und dabei die Farbigkeit originalgetreu wiederzu-

geben. Die Leistung der neuen Sensoren entspricht einer vierfach

hoheren Lichtempfindlichkeit gegentliber einem 4K UHD-Modul.

MOBOTIX HUB 6ffnet neue Welten und Markte

Der zweite wichtige Referenzpunkt des Geschéftsjahres 2020/21 ist
das MOBOTIX HUB. Die neue Softwarelésung ist das Ergebnis inten-
siver Zusammenarbeit mit dem MOBOTIX Technology Partner Miles-
tone, einem weltweit flihrenden Anbieter von Videomanagement-
systemen. MOBOTIX HUB ist eine offene Video-Management-Platt-
form fiir Unternehmen jeder Art und GrélRe. Die Plattform vereint
Sicherheits- und Analysekameras, Zutrittskontrollsysteme, Sicher-
heitsanlagen, Software und Hardware-Schnittstellen u.v.m. in einer
gemeinsamen Steuerungs- und Benutzeroberflache. Selbst in kom-
plexen Strukturen und Uber beliebig viele Standorte hinweg
geschieht das zentral, tibersichtlich und benutzerfreundlich, so dass

der Anwender einen umfanglichen Uberblick gewinnt.

MOBOTIX bietet seinen Kunden damit - neben der MOBOTIX CLOUD
und dem MOBOTIX ManagementCenter - drei Video-Management-
Losungen, die von kleinen Anwendungen bis hin zu den groRten,
sicherheitsorientierten Multi-Site-Projekten jeden erdenklichen
Bedarf abdecken. In MOBOTIX HUB konnen alle ONVIF-fahigen
MOBOTIX Videosysteme sowie (iber 10.000 weitere Kameras und
Gerate an unterschiedlichsten Standorten integriert werden.

MOBOTIX ist damit auch fiir grofte Lésungen bestens aufgestellt.

MOBOTIX .
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MOBOTIX: Viel mehr als ein Kamerahersteller

Schritt halten und vorausgehen mit eigener
App-Entwicklung

Unternehmen oder Behdrden unterschiedlicher Branchen stellen
ganz unterschiedliche Aufgaben zum Schutz von Menschen,
Maschinen und Arealen oder im Zuge von Prozessoptimierungen.
Diese Aufgaben kénnen wir tGiber die MOBOTIX7 Videosysteme
und die Installation passender Applikationen, unsere Kamera-

Apps, mafigeschneidert bedienen.

Im Geschaftsjahr 2020/21 haben wir unser App-Portfolio gezielt
erweitert. Beispielhaft sei die Kennzeichenerkennung genannt.
Die intelligente Software erkennt zusétzlich Marke, Modell und
Farbe von Fahrzeugen. So wird die Fahrzeug-Fahndung wesentlich

erleichtert. Ebenso vereinfacht die App die Verkehrssteuerung.

Auf der einen Seite entstehen in unserem Partner-Netzwerk immer
wieder neue Losungen. Zudem haben wir am Standort Madrid
im ersten Halbjahr 2021 ein Entwickler-Team aufgebaut, das sich
explizit um die Kl-basierte Software-Erstellung kimmert. So kdn-
nen wir Wiinsche unserer Kunden selbst umsetzen und von A bis

Z programmieren.

Ein weiterer wichtiger Baustein fiir die digitale Transformation
ist die intensive Zusammenarbeit der MOBOTIX AG mit Konica
Minolta. Im Rahmen des FORXAI-Partnerschaftsprogramms wird

die Integration der Technologie rund um die webbasierte FORXAI-

Imaging-loT-Plattform vorangetrieben. Sie kombiniert die Bild-
Technologie, mit loT- und KI-Technologien. Das ermdglicht die
Analyse, Messung und Diagnose menschlichen Verhaltens. Mit
der Kl-Verarbeitung in Echtzeit lassen sich u.a. zuverlassige Vor-
hersagen treffen und Arbeitsablaufe bei Kunden effektiv verbes-

sern.

Unserer Kamera-Apps werden Ublicherweise Uber Lizenzen abge-
rechnet. Mit ihren wiederkehrenden Ertragen sind sie gut planbar
und leisten einen wichtigen Beitrag zu unserem Geschéftsergeb-
nis. Die wachsende Auswahl an Apps und die verstarkte Einbin-
dungin Kundenprojekte ist fiir uns als Unternehmen ein wichti-

ger Aspekt.

MaRgeschneiderte Losungspakete fiir konkrete
Anwendungen

Konkrete MOBOTIX Pakete schaffen ganzheitliche Losungen, mit
greifbaren Vorteilen fiir unsere Kunden. Sie decken spezielle
Bedarfe einzelner Branchen oder Teilbranchen ab. Zudem ist
MOBOTIX Technologie durch die spezielle Kombination von Kom-
ponenten gleich flir mehrere Branchen interessant. So war es
auch bei der MOBOTIX EST-Warmebildkamera. Die Losung aus
Thermal Radiometry Technologie in Kombination mit einem
Schwarzlichtstrahler kann auffallige Kérpertemperaturen von

Menschen erkennen. Sie wurde speziell zur Erkennung von poten-


https://www.youtube.com/watch?v=K5Ga2ZnPIXg

ziell COVID-19 infizierten Menschen entwickelt. Die Warmebild-
kamera MOBOTIX EST wird in Gesundheitseinrichtungen und in
nichtmedizinischen Bereichen, wie z.B. Flughafen oder im Zugang
zu Gebauden verwendet. Sie verfiigt tiber die Freigabe durch die
COVID-19 Emergency Use Authorization (EUA) in den USA gemaR
der Durchsetzungsrichtlinie der FDA (US-Gesundheitsbehorde).

Flr spezielle Anwendungen haben wir unsere Losungen gebin-
delt. Zu Beginn des Geschaftsjahres wurden zwei Pakete zusam-
mengestellt, die COVID-19 Maflnahmen unterstiitzten. Sie waren
auf sichere Abldufe in Impfzentren und in Skigebieten ausgelegt.
Die Einhaltung von Absténden, das Erkennen von Masken und
das Vermeiden von Uberfiillungen waren hier zentrale Anwen-

dungsfelder.

Es folgten Losungen fiir die Lebensmittelindustrie, wo unsere
Technologie u.a. das Einhalten von Kiihlketten unterstiitzt. Auch
flir Einkaufsmarkte konnten wir ein spezielles Losungspaket ent-
wickeln. Neben MaBnahmen zum Schutz vor COVID-19 steht hier
vor allem die strategische Verkaufsunterstiitzung im Vordergrund.
So kénnen Heatmaps dazu beitragen, das Kundenverhalten zu
analysieren und die Produktpalette und Warenprasentation ent-

sprechend zu optimieren.

Basierend auf der neuen Flexibilitdt (M73 und S74) und den zahl-
reichen Apps bieten wir flir den Bereich Stralenverkehr und
Transport ein umfassendes Losungspaket an. Die Nachfrage nach
intelligenten Losungen wachst. Kennzeichen-, Container-,
Wagon-, und Gefahrguterkennung, Verkehrsmanagement und
zahlen (Smart City) sowie die Parkplatzorganisation unterstiitzen
effektiv Ablaufe. Damit entlasten sie die Menschen, sparen Geld

und schonen die Umwelt.

MOBOTIX MOVE - anspruchsvolle Ergédnzung des
Portfolios

Die MOBOTIX MOVE Reihe ist die preislich attraktive Einstiegs|o-
sung flr kleinere und einfache Anlagen und erganzt groRere und
komplexere Projekte punktuell. Die klassisch zentral verwaltete
MOBOTIX MOVE Kamerabaureihe wurde um mehrere Modelle
erweitert, u.a. eine 12 Megapixel Hemispheric-Kamera. Diese ist,
wie einige weitere MOBOTIX MOVE Modelle, bereits mit fix inte-
grierten Basis-Videoanalysetools ausgestattet, die wesentliche
Grundfunktionen zuverléssig abbilden. Mit den MOBOTIX MOVE-
Kameras lassen sich definierte Bereiche effektiv und kostenglins-

tig Uberblicken.

Qualitat und Cybersicherheit als MOBOTIX Kern-
werte

Stabiles und vertrauensvolles Fundament unserer Overall-Stra-
tegie ist und bleibt unsere zuverlassige Qualitdt. Mit ,Made in
Germany“ und der Robustheit unserer Systeme kénnen wir welt-
weit punkten. Unsere Cybersicherheit setzt nach wie vor Stan-
dards am Markt. Das belegt auch die Zertifizierung des fiihrenden
Instituts fiir Penetrationstests in Deutschland (SySS GmbH) vom
Juni 2021, die erneut die bestmogliche Cybersicherheit der
MOBOTIX Produkte und Losungen bestatigte.

Die MOBOTIX AG ist mit ihren Losungen in den Kernbranchen
bestens fiir spezialisierte Anwendungen aufgestellt, die langer-
fristig Wachstum versprechen. Wir sind bereit, uns in diesen Mark-

ten zu behaupten und unsere Position weiterhin auszubauen.

NDAA

Compliant

MOBOTIX i



16

Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Damen und Herren,
sehr geehrte Aktionarinnen und Aktionare,

Die MOBOTIX Gruppe befindet sich in einer Transformations-
phase. Mehrere Facetten des Unternehmens erhalten unabhan-
gig voneinander einen neuen Feinschliff. Dies umfasst u.a. die
Expansion des Vertriebs auf dem amerikanischen Markt, eine
klarere Ausrichtung auf bestimmte vertikale Mérkte, die Wand-
lung von MOBOTIX weg von einem Hersteller von Produkten
(Hardware) hin zu einem Anbieter von Losungen fiir komplexe
Anwendungen durch den wachsenden Einsatz intelligenter Soft-
ware - und mit Letzterem einhergehend die Aufstockung der
Kapazitaten in der Entwicklung von Software bzw. marktreifen

Software-Applikationen (,,Apps“).

Die flir sich genommen bereits anspruchsvolle Transformation
des Unternehmens findet in einem herausfordernden wirtschaft-
lichen Umfeld statt. So zeigen globale Lieferkettenprobleme,
dass die Gesamtauswirkungen der COVID-19-Pandemie liber die
ohnehin schon gravierenden gesundheitlichen Folgen fir
Erkrankte noch hinausgehen. All dies spiegelte sich im vergan-
genen Geschaftsjahr 2020/21 auch in der Ertrags-, Finanz- und

Vermégenslage wider.

Methoden der Beratung, Priifung und Kontrolle
Der Vorstand ist seinen Informationspflichten nachgekommen.
Er informierte den Aufsichtsrat in seinen Sitzungen regelmaRig,
umfassend und zeitnah (iber alle fiir den Konzern relevanten
Themen wie die Lage des Unternehmens, die Technologiestra-
tegie, die Produktentwicklung, die Geschaftsentwicklung, die
Finanzlage, die Personalsituation, laufende und neue Investiti-
onsvorhaben sowie Uber alle fiir das Unternehmen wichtigen

Entscheidungen und Geschaftsvorfalle.

Abweichungen des Geschaftsverlaufs von den Planungen, die
uns der Vorstand stets umgehend und ausfiihrlich erldutert hat,

wurden vom Aufsichtsrat intensiv behandelt.

Zur Vorbereitung der Aufsichtsratssitzungen erhielten wir vom
Vorstand regelméaRig ausfiihrliche schriftliche Berichte. Wir hat-
ten somit stets ausreichend Gelegenheit, uns mit den Berichten
und Beschlussvorschlagen des Vorstands kritisch auseinander-
zusetzen und eigene Anregungen einzubringen, bevor wir nach
sorgfaltiger Prifung und Beratung Beschlisse fassten. In den

Aufsichtsratssitzungen stand der Vorstand zur Beantwortungun-

Operativ schloss die MOBOTIX das vergangene Geschaftsjahr mit
einem Umsatz von 62,4 Mio. € sowie einem EBIT von 0,2 Mio. €
ab. Beide Kennziffern sind fiir den Vorstand und Aufsichtsrat
unbefriedigend. Hintergrund dafiir war, dass vor allem in der
Region Asien-Pazifik (APAC) das Geschéft unter diversen, teils
wiederholten Lockdowns litt, insbesondere im Projektgeschaft
z.B. mit Hotels oder Einkaufszentren. COVID-19 hat die MOBOTIX
nicht nur trotz teilweise starker Nachfrage nach Thermalkame-
ras im vorhergehenden Geschaftsjahr 2019/20 zuriickgeworfen,
sondern belastet sie auch weiterhin - tiber die Nachfrageseite
hinaus etwa aufgrund der globalen Lieferkettenproblematik
insbesondere bei Halbleitern, Chips und Prozessoren. Der Jah-
resabschluss enthalt auRerdem eine Zufiihrung zu einer Rick-
stellung fiir Straf- und Rechtsberatungskosten von 700 TEUR im
Zusammenhang mit einem anhdngigen Rechtsverfahren der

franzosischen Wettbewerbsaufsicht (DGCCRF) in Frankreich.

serer Fragen zur Verfligung.

Der Vorstand unterrichtete den Aufsichtsrat auch auRerhalb der
Sitzungen mittels regelmafiger Berichte Uber die aktuelle
Geschéftslage und wichtige finanzielle und unternehmensinterne
Entwicklungen. Bei zustimmungspflichtigen Geschéften hat der
Aufsichtsrat den vom Vorstand vorgeschlagenen Malknahmen
- nach eingehender Priifung und Erérterung - zugestimmt. Die
vom Vorstand erteilten Informationen haben wir dabei kritisch

gewdlrdigt, konkret hinterfragt und auf Plausibilitat geprift.

Der Aufsichtsrat hat sich wahrend des gesamten Jahres von der
OrdnungsmaRigkeit der Geschaftsflihrung liberzeugt. Es traten
keine Interessenkonflikte von Aufsichtsrats- oder Vorstandsmit-

gliedern auf.

Die unterjahrigen Berichte des Vorstands vermittelten ein gutes
Bild von der Geschaftsentwicklung und decken sich mit dem
Bild, das der Jahresabschluss 2020/21 vermittelt. Zusatzlich

setzte der Vorstand den Vorsitzenden des Aufsichtsrats auch



zwischen den Sitzungen in regelmaRigen Gespréachen tiber alle
wichtigen Entwicklungen und anstehenden Entscheidungen in
Kenntnis. Von der Méglichkeit, Dokumente und Schriften der
Gesellschaft einzusehen oder flir bestimmte Aufgaben besondere
Sachverstandige zu beauftragen (§ 111 Abs. 2 AktG), hat der Auf-

sichtsrat fiir das Berichtsjahr keinen Gebrauch gemacht. Aus-

Schwerpunkte der Beratungen des Aufsichtsrats

Im Geschaftsjahr 2020/21 fanden insgesamt dreizehn Aufsichts-
ratssitzungen statt. Bei Bedarf tagte der Aufsichtsrat ohne Beisein
des Vorstands. Grundsatzlich waren alle drei Mitglieder des Auf-

sichtsrats bei den Sitzungen anwesend.

In der ersten ordentlichen Aufsichtsratssitzung im Oktober 2020
standen die Umsatzanalyse des Geschaftsjahres 2019/20, regi-
onale Vertriebsstrategien 2020/21, die vorlaufige Gewinn- und
Verlust-Rechnung des Geschaftsjahres 2019/20, der Launch der
Plattform MOBOTIX 7, die Produktstrategie im Geschaftsjahr
2020/21 sowie die Vorbereitung der virtuellen Hauptversamm-

lung 2021 auf der Agenda.

In der zweiten ordentlichen Aufsichtsratssitzung im November
2020 prasentierte der Vorstand den Finanzbericht des abgelau-
fenen Geschaftsjahres 2019/20. Jahres- und Konzernabschluss
zum 30. September 2020 wurden im Beisein des diesen Bericht
bestatigenden Abschlusspriifers vorgestellt und intensiv analy-
siert. Alle Fragen wurden vom Wirtschaftspriifer vollumfanglich
und abschlieRend beantwortet. In dieser Sitzung fassten wir den
Beschluss zur Feststellung des Jahresabschlusses und der Bil-
ligung des Konzernabschlusses. Beschlossen wurden die Einla-
dung und die Tagesordnung der Hauptversammlung im Januar
2021 sowie der Vorschlag zur Gewinnverwendung. In dieser Sit-
zung beschaftigte sich der Aufsichtsrat ferner mit der Umsatz-
und Gewinnentwicklung in der ersten Hélfte des Geschaftsjahres

2020/21 vor dem Hintergrund der COVID-19-Pandemie.

In der dritten ordentlichen Aufsichtsratssitzung im Januar 2021
wurde das aktuelle COVID-19-Umfeld bzw. dessen Auswirkungen
auf MOBOTIX erdrtert. Der Vorstand prasentierte die Entwicklung
der Umsétze im 1. Geschaftsquartal sowie eine Prognose der
Umsatzentwicklung im 1. Halbjahr. Der Vorstand stellte die Ent-
wicklung des Gewinns im 1. Geschéftsquartal sowie einen Aus-
blick auf die Gewinnentwicklung im 1. Geschaftshalbjahr vor.

Ferner prasentierte der Vorstand den Status der strategischen

schiisse hat der Aufsichtsrat bislang nicht gebildet, da sie auf-
grund der GroRe und Struktur der Gesellschaft nicht zur Steige-
rung der Effizienz beigetragen hatten. In allen Belangen hat sich
stets der gesamte Aufsichtsrat mit anstehenden Themen und

Entscheidungen beschaftigt.

Ausrichtung, der Produktstrategie und den Zeitplan fiir die Vor-
bereitung der Hauptversammlung. Intensiv diskutiert wurden

Aspekte moglicher Investitionen.

In der vierten ordentlichen Aufsichtsratssitzung im April 2021
wurde das aktuelle COVID-19-Umfeld bzw. dessen Auswirkungen
auf MOBOTIX erortert. Der Vorstand stellte die Umsatzentwick-
lung des 1. Halbjahres vor und gab einen Ausblick auf das 2.
Halbjahr. Hinsichtlich der Gewinnentwicklung prasentierte der
Vorstand verschiedene Szenario-Modelle. Beziiglich der Pro-
duktentwicklung wurden vom Vorstand die geplanten Neuein-
filhrungen sowie ein Status-Bericht zu einer méglichen M&A-
Transaktion vorgestellt. Der Vorstand prasentierte den aktuellen
Status zweier juristischer Auseinandersetzungen beziglich

Frankreich und Langmeil/Gebaude.

In der flinften ordentlichen Aufsichtsratssitzung im Juli 2021
wurde das aktuelle COVID-19-Umfeld bzw. dessen Auswirkungen
auf MOBOTIX erortert. Der Vorstand stellte die Umsatzentwick-
lung im 3. Quartal vor und gab einen Umsatzausblick flr das
Gesamtjahr. Der Vorstand prasentierte den aktuellen Status der
Gewinn- und Verlust-Rechnung sowie unterschiedliche Szena-
rio-Modelle fiir deren zukiinftige Entwicklung. Ferner stellte er
vertiefende Analysen zum Geschaftsmodell vertikale Mérkte vor
und legte einen Report liber den Status einer méglichen M&A-
Transaktion, einen Recruiting-Plan und eine neue Investor Rela-
tions Strategie vor, die vom Aufsichtsrat analysiert und erdrtert

wurden.

In einer auBerordentlichen Aufsichtsratssitzung im August 2021
wurde eine mogliche M&A-Transaktion ausfiihrlich von Vorstand

und Aufsichtsrat diskutiert.

Zwischen den Sitzungen hat der Aufsichtsrat regelmaRig Kontakt
mit dem Vorstand und insbesondere mit dem Vorstandsvorsit-

zenden in wichtigen Fragen gepflegt und wiederholt Gesprache

MOBOTIX
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Bericht des Aufsichtsrats

geflihrt. In den Monaten, in denen keine Aufsichtsratssitzungen
stattfanden, wurden insgesamt sieben sogenannte ,,Jour fixes“
durchgefiihrt, in denen Vorstand und Aufsichtsrat aktuelle The-

men und Entwicklungen gemeinsam diskutierten.

Themen, die grundsétzlich ganzjahrig regelméaRig beraten wur-
den, waren die Unternehmensentwicklung, die Vertriebs- bzw.
Marketingaktivitaten, der Status der Produktentwicklung und
Produktqualitdt sowie die Technologiepartnerschaften und die
Implementierung der neuen IT-Infrastruktur, anhdngige Rechts-

verfahren und die Entwicklung des Aktienkurses.

Der Aufsichtsrat befasste sich zudem intensiv mit der Frage der
Personal-, Finanzierungs- und der Liquiditatsplanung sowie mit
dem Status der Prozess- und Strukturoptimierungen. Die Ent-

wicklung der Tochtergesellschaft in den USA, der US-Markt ins-

AG- und Konzernabschlusspriifung 2020/21

Die Hauptversammlung der Gesellschaft hat am 28. Januar 2021
die Ernst & Young GmbH Wirtschaftspriifungsgesellschaft, Mann-
heim, zum Abschlusspriifer und Konzernabschlusspriifer flir das
am 30. September 2021 endende Geschéftsjahr gewahlt. Im Vor-
feld wurde vom Wirtschaftspriifer eine Unabhangigkeitserklarung

eingeholt, die zu keinen Beanstandungen fiihrte.

Der Abschlusspriifer hat den Jahresabschluss und den Lagebe-
richt der MOBOTIX AG nach HGB sowie den Konzernabschluss
und den zusammengefassten Lagebericht nach HGB zum 30.
September 2020 jeweils mit dem uneingeschrankten Bestati-
gungsvermerk versehen. Wesentliche Schwachen des Risikoma-

nagementsystems wurden nicht festgestellt.

Der vom Vorstand vorgelegte Bericht der MOBOTIX AG Uber Bezie-
hungen mit verbundenen Unternehmen gemaR§ 312 AktG
(Abhdngigkeitsbericht) fiir den Zeitraum vom 01. Oktober 2020
bis zum 30. September 2021 wurde ebenfalls vom Abschluss-
prifer geprift und mit folgendem uneingeschrénkten Bestati-

gungsvermerk versehen:

sNach dem abschlieRenden Ergebnis unserer Priifung sind Ein-
wendungen gegen den Abhdngigkeitsbericht nicht zu erheben.
Wir erteilen daher folgenden Bestdtigungsvermerk: Nach unse-
rer pflichtmdRBigen Priifung und Beurteilung bestdtigen wir,
dass 1. die tatsdchlichen Angaben des Berichts richtig sind, 2.
bei den im Bericht aufgefiihrten Rechtsgeschdften die Leistung

gesamt sowie die Situation und die damit einhergehenden Reor-
ganisationsmalnahmen in den Vertriebsregionen DACH und

APAC wurden regelmaRig erortert.

Ein weiteres Schwerpunktthema war die COVID-19-Entwicklung
in Deutschland/Rheinland-Pfalz. Der Vorstand hat den Aufsichts-
rat auch aufRerhalb der turnusmaRigen Sitzungen kontinuierlich
Uber die Auswirkungen der Pandemie auf das Unternehmen
inklusive getroffener (Schutz-)MaRnahmen fiir die Belegschaft

informiert.

der Gesellschaft nicht unangemessen hoch war oder Nachteile
ausgeglichen worden sind, 3. bei den im Bericht aufgefiihrten
Mafinahmen keine Umstdnde fiir eine wesentlich andere Beur-
teilung als die durch den Vorstand sprechen.

Mannheim, 24. November 2021
Ernst & Young GmbH Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Kaschub, Wirtschaftspriifer
Wéhe, Wirtschaftspriifer

Die Abschlussunterlagen und der Gewinnverwendungsvorschlag
des Vorstands sowie die Priifungsberichte des Abschlusspriifers
haben dem Aufsichtsrat rechtzeitig zur Priifung vorgelegen. Der
Aufsichtsrat hat den Jahresabschluss, den Konzernabschluss,
den zusammengefassten Lagebericht, den Abhéngigkeitsbericht
gemal§ 312 AktG, den Gewinnverwendungsvorschlag des Vor-
stands sowie den Priifungsbericht des Abschlusspriifers einge-
hend geprift und erortert. An diesen Beratungen hat der
Abschlusspriifer teilgenommen, er stand fiir Fragen zur Verfligung

und hat tiber wesentliche Ergebnisse der Priifung berichtet.

Der Aufsichtsrat hat sich nach Abschluss seiner eigenen Priifung
dem Ergebnis des Abschlusspriifers angeschlossen und festge-
stellt, dass Einwendungen, auch gegen die Erklarung des Vor-

stands am Schluss des Abhangigkeitsberichts:



LDerVorstand erkldrt, dass die Gesellschaft bei den im Bericht
liber die Beziehungen zu verbundenen Unternehmen aufge-
fiihrten Rechtsgeschdften und MaRnahmen nach den Umstdn-
den, die uns in dem Zeitpunkt bekannt waren, in dem die
Rechtsgeschdfte vorgenommen oder die MaRnahmen getroffen
wurden, bei jedem Rechtsgeschdft eine angemessene Gegen-
leistung erhalten hat und durch die getroffenen MaBnahmen
nicht benachteiligt wurde.

Es sind keine MaBnahmen auf Veranlassung oder im Interesse
des herrschenden oder eines mit ihm verbundenen Unterneh-
mens unterlassen worden.

Winnweiler-Langmeil, den 23. November 2021

Der Vorstand“

nicht zu erheben sind.

In seiner Sitzung am 24. November 2021 hat der Aufsichtsrat
den vom Vorstand aufgestellten Jahresabschluss und den Kon-
zernabschluss der MOBOTIX AG gebilligt. Der Jahresabschluss
ist damit festgestellt.

Gewinnverwendung

Mit dem Vorstand haben wir seinen Gewinnverwendungsvor-
schlag, der - wie im Vorjahr - eine Dividende vorsieht, intensiv
diskutiert und diesem Vorschlag im Hinblick auf die derzeitige
und kiinftig zu erwartende finanzielle Lage des Unternehmens

zugestimmt.

Ausschusse
Der Aufsichtsrat der MOBOTIX AG verfligt derzeit iiber keine Aus-
schiisse, weil sich ein entsprechender Bedarf bisher nicht abgezeich-

net hat. Ein Bericht (iber die Arbeit von Ausschiissen entfallt daher.

Im Berichtszeitraum gab es im Aufsichtsrat folgende personelle

Veranderungen:

Wiederbestellung und Wechsel von AR-Mitgliedern

Das Amtsgericht Kaiserslautern hat am 10. Februar 2021 dem
zuvor eingereichten Antrag entsprochen, Aufsichtsrat Herrn Olaf
Jonas wieder zu bestellen. Der Aufsichtsrat setzte sich somit ab
dem 03. Februar 2021 aus Toshiya Eguchi (Vorsitzender des Auf-
sichtsrates), Olaf Jonas (stellvertretender Aufsichtsratsvorsit-

zender) und Tsuyoshi Yamazato zusammen.

Das Aufsichtsratsmitglied, Herr Tsuyoshi Yamazato hat sein Amt

zum 30. Juni 2021 niedergelegt. Das Amtsgericht Kaiserslautern

hat dem eingereichten Antrag auf gerichtliche Bestellung des
Aufsichtsratsmitgliedes Herrn Osafumi Kawamura entsprochen.
Osafumi Kawamura (General Manager, Business Planning Divi-
sion, Imaging-loT Solution; Konica Minolta Inc. Tokyo, Japan)
trat zum 01. Juli 2021 die Nachfolge von Herrn Yamazato an. Der
Aufsichtsrat setzte sich somit ab dem 01. Juli 2021 aus Toshiya
Eguchi (Vorsitzender des Aufsichtsrates), Olaf Jonas (stellver-
tretender Aufsichtsratsvorsitzender) und Osafumi Kawamura

Zusammen.

Der Aufsichtsrat, Herr Osafumi Kawamura hat sein Amt zum 31.
Oktober 2021 niedergelegt. Das Amtsgericht Kaiserslautern hat
dem eingereichten Antrag auf gerichtliche Bestellung des Auf-
sichtsratsmitgliedes Herrn Koji Ozeki entsprochen. Koji Ozeki
(General Manager, Konica Minolta Business Solutions Europe
GmbH, Langenhagen, Deutschland) trat zum 02. November 2021
die Nachfolge von Herrn Kawamura an. Der Aufsichtsrat setzte
sich somit ab dem 02. November 2021 aus Toshiya Eguchi (Vor-
sitzender des Aufsichtsrates), Olaf Jonas (stellvertretender Auf-

sichtsratsvorsitzender) und Koji Ozeki zusammen.

Im Berichtszeitraum gab es im Vorstand folgende personelle

Entscheidungen:

Wiederbestellung eines Vorstands-Mitglieds

Der Aufsichtsrat hat in seiner Sitzung am 15. Dezember 2020
Herrn Diplom-Betriebswirt Klaus Kiener bis zum 31. Marz 2023
zum Finanzvorstand (CFO) der MOBOTIX AG wiederbestellt. Er
ist weiterhin fiir die Bereiche Finanzen, Corporate Planning,
Investor Relations, Recht/Compliance/Datenschutz, Organisa-
tion, IT-Services, Einkauf sowie Logistik/Zoll verantwortlich. Der
Vorstand besteht damit seit dem 07. Januar 2021 aus Thomas
Lausten (Vorstandsvorsitzender und Vertriebsvorstand), Klaus

Kiener (Finanzvorstand) und Hartmut Sprave (Technikvorstand).

Der Aufsichtsrat bedankt sich herzlich bei allen Mitarbeiterinnen
und Mitarbeitern des Konzerns weltweit und den Mitgliedern
des Vorstands flr die erbrachten Leistungen im Geschéftsjahr
2020/21 und ihren groRen personlichen Einsatz sowie den Arbeit-

nehmervertretern fiir die vertrauensvolle Zusammenarbeit.

Wir sind liberzeugt, dass die MOBOTIX-Gruppe strategisch gut
fiir die Zukunft aufgestellt ist, um im Geschéftsjahr 2021/22 und
darliber hinaus profitabel zu wachsen. Die Kooperation mit

Konica Minolta bietet sowohl bei der technologischen Auftrags-

MOBOTIX .
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Bericht des Aufsichtsrats

entwicklung als auch im Vertrieb mittelfristig gute Wachstums-

chancen.

Nach sorgfaltiger Abwdgung haben wir uns wieder entschieden,
die Hauptversammlung virtuell durchzufiihren, obwohl wir den
direkten Kontakt zu lhnen, sehr geehrte Aktionarinnen und Akti-

onare, vermissen.

Wir wiinschen dem Management und den Mitarbeitern viel Erfolg
fir die Herausforderungen des Geschéftsjahres 2021/22. Ein
besonderer Dank geht an die Kunden, Partner und Aktionare
der MOBOTIX AG fiir ihr wohlwollendes Vertrauen in diesen her-

ausfordernden Zeiten.
Winnweiler-Langmeil, den 24. November 2021

Flir den Aufsichtsrat

Toshiya Eguchi





https://www.mobotix.com/de/unternehmen/investors
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Grundlagen des Konzerns

Technologie und Produkte

Die MOBOTIX AG bietet hochauflésende und netzwerkbasierte
Video-Kontrollsysteme an. Die Systeme bestehen aus Hardware,
mit dem Fokus auf Hochleistungs-Kameras, sowie in zunehmen-
dem MaRe aus Software, beispielsweise Anwendungssoftware
(auch Applikationen oder Apps genannt), die niitzliche Funktio-
nen erfiillen, aber selbst nicht notwendig fiir das Funktionieren
des Systems sind. Die Losungen werden durch Distributoren und
qualifizierte Vertriebspartner weltweit vertrieben. Das 1999
gegriindete Unternehmen weist bei dezentralen, IP-basierten

Video-Uberwachungslésungen tiber 20 Jahre Markterfahrung auf.

Die von MOBOTIX entwickelte Systemarchitektur bietet zwei
Moglichkeiten, Daten je nach Kundenwunsch entweder dezen-
tralin der Kamera oder auf einem zentralen Server zu verwalten.
Die Verarbeitung erfasster Daten beginnt bereits in der Kamera
und somit unmittelbar an der Grenze zwischen realer Welt und
MOBOTIX System. Eine solche Architektur wird als ,Edge

Technology“ bezeichnet.

Die dezentrale Struktur der MOBOTIX Systeme entlastet das
Netzwerk und das zentrale Videomanagement, ermdglicht
hohere Bildraten und reduziert bei der Aufzeichnung von hoch-
auflésenden Videosequenzen den Datenspeicher-Bedarf. Damit
ist esin der Gesamtbetrachtung kostengtinstig. Die Video-Sicher-
heitssysteme von MOBOTIX eignen sich fiir sehr unterschiedliche
Anwendungen, von Kleinstanlagen mit wenigen Kameras bis zur
Uberwachung groRer Objekte mit hunderten von Kameras und
zentralen Leitstanden. MOBOTIX Systeme werden in Flughéafen,
Bahnhofen, Universitaten, Logistikunternehmen sowie in der

Industrie zur Fernwartung und Automation eingesetzt.

MOBOTIX wandelte sich in den vergangenen Geschaftsjahren
von einem urspriinglich reinen Produktanbieter zum Losungs-
anbieter mit integrierter Software. Die Verbindung von Hard- und
Software zu einer Komplettldsung ist einerseits auf dementspre-

chende Kundenwiinsche zurtickzufiihren. Anderseits eréffnen

Gesamtleistung
65,7 Mio. €

digitale Moglichkeiten einen wachsenden Spielraum, die Tech-

nologien von MOBOTIX flir Kunden nutzwertig einzusetzen.

Zu allen Kameralinien bietet MOBOTIX umfangreiches Zubehér

und leistungsfahige Softwareldsungen an.

Wesentliche Merkmale der MOBOTIX Technologien sind ein weit-
gehender Verzicht auf bewegliche Teile sowie ein dezentraler
Ansatz. Ersteres vermeidet Warmeentwicklung in den Gehausen
und geht mit geringer Storanfalligkeit sowie Langlebigkeit ein-
her. Letzteres ermoglicht es MOBOTIX, seine Angebote im Hin-
blick auf die Sicherheit der gewonnenen Daten vor dem Zugriff
durch Unbefugte bestmdglich zu schiitzen. Sowohl hohe Qua-
litdt als auch Datensicherheit stellen zwei wesentliche Differen-

zierungsmerkmale von MOBOTIX im Wettbewerb dar.

Fir MOBOTIX ist die IT-Sicherheit zentraler Bestandteil jeder
Technologie. Daher sind kontinuierliche Zertifizierungen von
erheblicher Bedeutung. Basis der Losungen von MOBOTIX ist
die Kombination von in-house entwickelter dezentraler loT-
Technologie und der Videomanagement-Software. Sowohl die
MOBOTIX 7-Plattform als auch die Mx6 Sicherheitskameras wur-
den im Verlauf des vergangenen Geschéftsjahres von der SySS
GmbH zum wiederholten Male Uberpriift und zertifiziert. Die SySS
GmbH ist einer der fiihrenden Anbieter von Penetrationstests

in Deutschland und herstellerunabhangig.

MOBOTIX arbeitet seit 2017 regelmaRig mit SySS im Rahmen
seiner Cyber-Security-Strategie ,,Cactus Concept“ zusammen.
Die SySS-Tests setzen Hard- und Softwarekomponenten simu-
lierten Hackerangriffen aus. Im Ergebnis wurde im Juni 2021
erneut die bestmogliche Cybersicherheit der MOBOTIX Produkte
und Lésungen zertifiziert. Trotz des dezentralen Konzeptes wur-

den die Industrie-Standards ONVIF, H.264 und H.265 erfillt.

Ferner bestehen Kooperationen mit weiteren externen IT-Secu-
rity Testhausern - mit dem franzdsischen CNPP (Centre national

de prévention et de protection) und White Hat IT Security Kft.

Umsatz
62,4 Mio. €




So erhielt MOBOTIX 2019 als erster europaischer Hersteller die
franzosische Produktzertifizierung ,,CNPP Certified“ flir Video-
sicherheitssysteme mit hochstem Schutz vor Cyberangriffen.
Eine Kooperation mit einem weiteren namhaften Priifinstitut ist
in der konzeptionellen Vorbereitung, dariiber hinaus sind weitere
Kooperationen geplant. Es wurden und werden sogenannte
»~White-Hacker“-Institute beauftragt, MOBOTIX Software gezielt
zu attackieren. Dies flankiert unsere Maflnahmen, Losungen
anzubieten, die den weltweit kontinuierlich wachsenden IT-
Sicherheitserfordernissen Rechnung tragen. Der ausdrickliche
Fokus des Unternehmens auf Cybersicherheit ist ein klares Unter-

scheidungsmerkmal von MOBOTIX zum Wettbewerb.

Fokus auf sechs vertikale Markte

MOBOTIX erwartet in sechs Wirtschaftssektoren langfristig hohes
Marktwachstum fiir Videosysteme: a) Offentlicher Sektor und
Verwaltung, b) Industrie, Rohstoffabbau inklusive Ol/Gas, Ver-
und Entsorgung, Energie, c) verarbeitendes Gewerbe, d) Bil-

dungseinrichtungen, e) Einzelhandel und f) Gesundheitssektor.

MOBOTIX adressiert diese Vertikalmarkte gezielt, um hier seine
Losungen zu platzieren, und wird dies im Geschaftsjahr 2021/22
fortsetzen. MOBOTIX bietet sowohl die Hardware (Kameras,
Zugangskontrolle) als auch die Software (intelligente Apps und
Video-Analyse) sowie eine professionelle und komfortable Kame-
raverwaltung sowie -steuerung (MOBOTIX HUB, MxManagement-
Center, MOBOTIX CLOUD) an, um auf diesen Markten passgenaue
Angebote unterbreiten zu kdnnen und somit die sich bietenden

langfristigen Wachstumschancen auszuschopfen.

Teil dieses Ansatzes sind sog. Losungspakete fiir klar abgrenzbare
Anwendergruppen, wie z.B. Supermarkte oder Impfzentren.
MOBOTIX bietet hier Paketlésungen an, die unterschiedliche
Aspekte des Anwenderinteresses verkniipfen. So konnen z.B.
fir Unternehmen des Bereiches Lebensmittelverarbeitung neben
einer klassischen Sicherheitsiiberwachung auch Brandschutz,
Uberwachung von Kiihlketten und Dokumentationspflichten von

MOBOTIX Losungspaketen abgedeckt werden.

Fokus auf wiederkehrendes Geschaft

MOBOTIX generierte Umsatz fast ausschlieflich durch den Ver-
kauf von Hardware bzw. Kameras. Das Unternehmen kann sein
Geschaftsmodell im Zuge der vielfaltigen Moglichkeiten struk-
turell verbessern, indem es zukiinftig verstarkt sogenannte wie-

derkehrende Umsatze erzielt. Diese bergen den Vorteil, dass sie

weniger konjunkturabhangig sind und sich besser vorhersehen
lassen. Deshalb verfolgt MOBOTIX seit einiger Zeit die Strategie,
langfristig verstarkt wiederkehrende Umsatze zu erzielen. Als
wiederkehrende Umséatze werden u.a. Miet- und Leasingkons-
tellationen fiir Hard- und Software, Subskriptionsmodelle,
Dienstleistungen wie (Fern-)Wartung, oder regelméaRige Software-
Upgrades, Schulung der Anwender sowie Verbrauch eingesetz-
ter Werkzeuge und Materialien bezeichnet (wobei Letzteres fiir
MOBOTIX praktisch keine Rolle spielt). Im Unterschied zum Ver-
kauf eines Produktes oder einer Leistung als einmaliges Ereignis

wird eine langfristige Verbindung zum Endkunden angestrebt.

Einerseits eroffnet dies Moglichkeiten, die Kunden und deren
Markte besser zu verstehen, d.h. Kundenwiinsche und -beddrf-
nisse friiher und genauer zu erkennen. Andererseits verringern
wiederkehrende Umsatze die Konjunkturabhangigkeit von
MOBOTIX, weil sie Vorhersehbarkeit und Planbarkeit verbessern.
Dieser Aspekt kann sich sowohl im operativen Geschaft als auch
am Kapitalmarkt positiv auf das Unternehmen auswirken. Am
Kapitalmarkt verlangen Investoren h&dufig mit zunehmender
Konjunktursensibilitat eine hohere Risikopramie. Den Anteil der
wiederkehrenden Umsatze auszuweiten bietet somit fiir
MOBOTIX die Chance auf langfristig verringerte Risikopramien

und damit Mehrwert flir Aktiondre und Mitarbeiter.

Produkteinfiihrungen im vergangenen Geschaftsjahr
Ein Meilenstein auf dem Weg zum Ausbau der wiederkehrenden
Umsatze war im vergangenen Geschaftsjahr die Einflihrung der
neuen, offenen Video-Management-Plattform MOBOTIX HUB.
Sie wurde gemeinsam mit dem Partner Milestone entwickelt.
Diese Plattform unterstiitzt alle ONVIF-fahigen MOBOTIX Video-
systeme sowie dariiber hinaus bislang weitere tiber 10.000 Kame-
ras und Gerdte anderer Hersteller. Da die Plattform offen kons-
truiert wurde, ist ihr Einsatz in nahezu jede Richtung erweiterbar.
MOBOTIX HUB ist weder auf bestimmte Videosysteme beschréankt
noch auf die Anwender hinsichtlich UnternehmensgroRe, -art
oder -zweck. MOBOTIX HUB wird fiir unterschiedliche Beddirfnisse
in finf Leveln, gestaffelt nach Umfang und Leistung, angeboten.
Die Plattform ist flexibel und skalierbar: Bereits integrierte Add-
on-Lésungen lassen sich je nach Bedarf freischalten, MOBOTIX
HUB ist ferner individuell erweiterbar. Wie fiir alle MOBOTIX
Losungen wurde auch hier héchste Aufmerksamkeit auf Daten-

sicherheit, Datenschutz und Schutz vor Cyberangriffen gelegt.

MOBOTIX
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Ein weiterer Meilenstein des vergangenen Geschéaftsjahres war
die Einflihrung des neuen Systems S74 im Oktober. Dieses hat
die Einsatzmoglichkeiten der Kamera-Plattform MOBOTIX 7
erheblich erweitert - v.a. durch neuentwickelte Apps - und so
die gesamte Plattform als multifunktionale Einheit von Hard-
und Software breiter aufgestellt. S74 vereint erstmals bis zu vier
Modulanschliisse sowie zwei Interfaceboards in einem Hoch-
leistungs-loT-Kamerasystem. Das Unternehmen kommt mit der
Einflihrung seinem Ziel néher, die 2019 eingefiihrte Plattform
MOBOTIX 7 kontinuierlich weiter zu entwickeln bzw. deren Ein-
satzmoglichkeiten zu verbreitern. Die S74 bietet 4K Bildauflésung
mit 30 Bildern pro Sekunde Wiederholfrequenz sowie einen
erweiterten Dynamik-Umfang (sog. Wide Dynamic Range, WDR).
Damit liefert das System hochauflésende und -qualitative Bilder
in flissigem Verlauf. In das System wurde die neueste Generation
von Ultra LowLight Sensormodulen integriert. Diese setzen als
Weltpremiere mit ihrer vierfach hoheren Lichtempfindlichkeit
neue Standards: Selbst bei schlechten Lichtverhaltnissen oder
im Gegenlicht kénnen brillante Bilder in originalgetreuen Farben
wiedergegeben werden. Mit der S74 lassen sich auch kleinste
Details in groRen Sichtfeldern (Perimeterschutz) sowie Tempe-

raturunterschiede aus groRer Entfernung erkennen.

MOBOTIX bietet neben dem dezentralen Kameraprogramm auch
die klassisch zentral verwaltete MOBOTIX MOVE-Baureihe an. Hier
wurde mit der Markteinfiihrung von Netzwerk-Videorekordern
mit Aufzeichnungsfunktionalitat, Direktanschluss und Versorgung
von bis zu 16 Kameras sowie lizenzfreier integrierter Videoma-
nagement-Software ein preislich und qualitativ herausragendes
Angebot fiir kleinere bis mittlere Anlagen geschaffen. Die Ein-
satzmoglichkeiten von MOBOTIX MOVE wurden im Geschéftsjahr
2020/21 durch zusatzliche Kameramodelle und Zubehorteile

erweitert, um Geschaftschancen in definierten Markten zu 6ffnen.

Ein unterstlitzender Baustein im Produktportfolio ist die Video-
management-Software MxManagementCenter (MxMC). Basierend
auf Kunden-Feedback wurde im Geschéftsjahr 2020/21 die Benut-
zerfreundlichkeit erhdht und der Funktionsumfang vergréRert:
Das Kamera-Konfigurationstool wurde erweitert sowie die Event-/
Transaktionsschnittstelle zur Integration von z.B. Kassen, Barcode-
oder Nummernschild-Lesesystemen verbessert und schrittweise
um die verfligbaren MOBOTIX 7 Apps ausgeweitet. Ferner wurden
das MOBOTIX Management Center 2.4 mit Erweiterungen unter

anderem beim Zertifikatsmanagement freigegeben.

Dadurch nahmen die Einsatzméglichkeiten fiir unsere Gesamt-
l6sungen zu. Mit erfolgten Updates der MOBOTIX App ,,MxBell“
wurde der Funktionsumfang dieser urspriinglich fiir die MOBOTIX
Turstation entwickelten App erneut erweitert, sodass sie mit
ihrer Markteinflihrung im Oktober 2020 unter neuem Namen
MOBOTIX LIVE als allgemeine Kamera App auf I0S und Android

angeboten wird.

Seit 2020 bietet MOBOTIX Cloud-basierte Losungen an, und voll-
zog damit einen wichtigen Schritt hin zum Anbieter von Video
Surveillance as a Service (VSaaS). Dieses Angebot spricht vor
allem Kunden an, die Wert auf ein flexibles Software-Abonnement
legen. Es ermdglicht komplette Videoverwaltung lokal installier-
ter Kameras mittels Apps. Die Cloud-Lésungen von MOBOTIX
erfiillen, wie die gesamte Angebotspalette des Unternehmens,
hochstmogliche Anspriiche in Bezug auf Cybersicherheit und
Datenschutz (DSGVO). Die MOBOTIX CLOUD wurde 2020/21 um
verschiedene Funktionen erweitert, z.B. eine nutzerfreundliche
Bildentzerrung von MOBOTIX 360°-Kameras und die Integration
von Thermalkamera-Events. Im neuen Geschaftsjahr 2021/22

werden zusatzliche Erweiterungen umgesetzt.

Neben Lésungen, die auf Fokusmarkte zugeschnitten sind, stellt
die Erweiterung des MOBOTIX Systems um etablierte Industrie-
standards wie ONVIF, H.264 und H.265 einen Schwerpunkt der
laufenden Entwicklung dar. Alle seit Frithjahr 2019 freigegebenen
aktiven Produkte wurden als ONVIF-konforme Produkte zertifi-
ziert. Dies ermoglicht, L6sungen anzubieten, die neben eigenen
Produkten auch Produkte von Drittanbietern beinhalten, sofern

diese ebenfalls dem ONVIF-S-Standard folgen.

Kooperationen und Partnerschaften
MOBOTIX unterhalt zu mehreren Unternehmen partnerschaft-

liche Beziehungen.

Strategisch kooperiert MOBOTIX mit Konica Minolta Inc, Chiyoda,
Japan. Diese Zusammenarbeit erstreckt sich u.a. auf gemein-
same Entwicklung und Fertigung. Ferner profitiert MOBOTIX von
dieser Partnerschaft im Hinblick auf den Einkauf. Beide Unter-
nehmen vereinbarten im August 2021 die Intensivierung ihrer
Zusammenarbeit durch Teilnahme von MOBOTIX am FORXAI-
Programm. Die Videoanalyse-Technologie FORXAI von Konica
Minolta verbindet intelligente Sensoren mit Lernen auf der Basis

von Algorithmen (bzw. Kiinstlicher Intelligenz) und einer loT-



Plattform. Durch die Integration der FORXAI-Technologie in seine

Losungen baut MOBOTIX seine ,,Edge-Kompetenz* weiter aus.

MOBOTIX trieb seine Partnerschaften im Geschéftsjahr 2020/21
weiter voran, um die Integrationstiefe seiner Losungen in die
Partner-Angebote auszubauen. Das Technologie-Partnerpro-
gramm wurde im Zusammenhang mit den App-Angeboten fiir
die MOBOTIX 7 Plattform ,Certified Apps“ und ,,Custom Apps“
um weitere Partner erweitert. Diesen ermdglicht die Entwicklung
markt- und kundenspezifischer App-Anwendungen. Damit lassen
sich die von MOBOTIX definierten Markte noch genauer und

schneller adressieren.

Ausblick

Im vergangenen Geschaftsjahr arbeitete MOBOTIX intensiv an neuen
Produkten und Lésungen. Bei mehreren davon wurde nach dem
Geschéftsjahresende am 30.09.2021 die Markteinfihrung vollzogen.
So wurden seit Oktober 2021 die hemispharische Kamera MOBOTIX
Q71 Hemispheric, die neue D71 Dome Kamera, die neue 4K
MOBOTIX MOVE Kamera mit erweiterten Videoanalysefunktionen,
der neue MOBOTIX MOVE Netzwerk-Videorekorder mit 64 Kanalen
oder neue intelligente Apps flir die MOBOTIX 7 Plattform neu ein-
gefiihrt. Weitere Neueinfiihrungen, sowohl von Produkten/Hard-
ware als auch von Ldsungen/Software, deren Entwicklung teils
bereits im Geschéftsjahr 2020/21 (oder frither) begann, wurden

weiter vorangetrieben und stehen vor ihrer Markteinfihrung.

Struktur der MOBOTIX-Gruppe

Die MOBOTIX Gruppe besteht aus der MOBOTIX AG, Winnweiler-
Langmeil, Deutschland; der MOBOTIX Corp., New York, USA; der
MOBOTIX LIMITED, Nottingham, GrofRbritannien; der MOBOTIX
SINGAPORE PTE. LTD., Singapur; sowie der MOBOTIX AUSTRALIA
PTY LTD, Sydney, Australien. Die MOBOTIX LIMITED, Nottingham,
wird als inaktive Gesellschaft nicht in den Konzernabschluss

einbezogen.

Die Produktion und Entwicklung neuer Produkte sowie die Steu-
erung des weltweiten Vertriebs erfolgen ausschlieRlich am Stand-

ort Winnweiler-Langmeil.

Die in den Konzernabschluss einbezogene Tochtergesellschaft
MOBOTIX Corp. ist eine Vertriebsgesellschaft fiir den amerika-
nischen Markt. Die Geschaftsfiihrer der MOBOTIX Corp. sind Tho-
mas Lausten (CEO) und Klaus Kiener (CFO).

Die MOBOTIX SINGAPORE PTE. LTD., Singapur, und die MOBOTIX
AUSTRALIA PTY LTD, Sydney, sind reine Servicegesellschaften

fiir den jeweiligen lokalen Markt ohne Umsatzerzielungsabsicht.

Vertrieb
Der Vertrieb der MOBOTIX Produkte erfolgt in Deutschland iiber
zertifizierte Partner, Sicherheits- und IT-Errichter sowie den Elek-

trogrofRhandel.

Der internationale Vertrieb der MOBOTIX Produkte erfolgt primar
Uber Distributoren mit nachgeschalteten, qualifizierten Syste-
mintegratoren und Resellern. Die Distributoren werden in den
meisten Regionen durch vor Ort ansassige und bei der MOBOTIX
Gruppe direkt angestellte Business Development Manager und

Technical Project Engineers betreut.

In den USA vertreibt die Gesellschaft Produkte tiber die eigene
Vertriebstochter MOBOTIX Corp.

Dariiber hinaus bestehen Distributionsvertrage mit einzelnen
regionalen Gesellschaften der Konica Minolta-Gruppe und ande-

ren MOBOTIX Partnern.

Der Exportanteil lag im Geschaftsjahr 2020/21 bei 74% (Vorjahr:
77%).

Forschung und Entwicklung
Zum 30. September 2021 beschaftigte die MOBOTIX Gruppe 87

Mitarbeiter (nach Kopfen) in der Produktorganisation.

Insgesamt fielen im Geschéftsjahr 2020/21 Forschungs- und Ent-
wicklungskosten in Hohe von 8,1 Mio. EUR an. Hiervon wurde
ein Betrag von 4,3 Mio. EUR (54 % der Forschungs- und Entwick-
lungskosten) unter den selbstgeschaffenen immateriellen Ver-
mogensgegenstdnden aktiviert. Abschreibungen auf aktivierte
Entwicklungskosten wurden in Hohe von 0,8 Mio. EUR vorge-

nommen.

Aufgabenschwerpunkte lagen hierbei, wie in den Vorjahren, in
der Entwicklung neuer Hard- und Softwareprodukte sowie der
Optimierung der Produktfunktionalitat. Die Entwicklungsakti-
vitdten finden im Wesentlichen intern statt. Eine Fremdvergabe
von Entwicklungstatigkeiten erfolgt in geringem MafRe lediglich
in den Bereichen Design von Kameras und Objektiven, in der

Werkzeugkonstruktion und dem Platinenlayout.

MOBOTIX
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Hinsichtlich Forschung und Entwicklung arbeitete MOBOTIX im
Geschaftsjahr 2020/21 erneut intensiv mit Konica Minolta zusam-
men. Im Geschéftsjahr 2021/22 sowie in den folgenden Geschéfts-
jahren soll diese Zusammenarbeit weiter ausgebaut werden.
Erste Ergebnisse dieser erfolgreichen Kooperation zeigten sich
in der Entwicklung der MOBOTIX 7 Kameraplattform, in deren
Erweiterung im Geschaftsjahr 2020/21 sowie in der Verwendung
von performanten Konica Minolta-eigenen Deep-Learning-Algo-
rithmen. Am 06. August 2021 gaben MOBOTIX und Konica Mino-
lta bekannt, ihre Zusammenarbeit hinsichtlich der Videoanaly-
setechnologie im FORXAI-Partnerschaftsprogramm zu intensi-
vieren. Konica Minolta’s Technologie ,,FORXAI“ verbindet Sen-
soren mit Kinstlicher Intelligenz (KI) und einer Imaging loT-
Plattform und schafft so ein Gesamtpaket als Lésungsangebot.
MOBOTIX treibt damit seinen Wandel hin zu einem Lésungsan-
bieter voran und starkt seine KI-Kompetenz. Die FORXAI-Part-
nerschaft zeigt beispielhaft die Hebung von Synergien zwischen
den beiden beteiligten Unternehmen. Weitere Kooperationen,
z.B. zur Erweiterung der MOBOTIX 7 Plattform, sind fiir das
Geschéftsjahr 2021/22 in Planung.

Der Hauptfokus von Forschung & Entwicklung der MOBOTIX lag
im Geschaftsjahr 2020/21 in der Erweiterung der Kameraplatt-
form MOBOTIX 7. Diese performante und zukunftsweisende
Plattform erdffnet unseren Kunden ein breites Feld an Einsatz-
moglichkeiten. Das gilt insbesondere fiir branchenspezifische
Losungen in vertikalen Markten, die mit der neuen Kameraplatt-
form, basierend auf dem bewahrten dezentralen MOBOTIX Kon-
zept, angeboten werden. Grundlegend dafiir ist der Einsatz eines
der leistungsfahigsten SoC (System-On-Chip) und Deep Learning
Algorithmen.

Unseren frither gemachten Verdffentlichungen entsprechend
wurde die MOBOTIX 7 Plattform im vergangenen Geschéftsjahr
planmafRig weiterentwickelt. Inhalte der Forschung & Entwick-
lung hinsichtlich dieser Plattform konzentrierten sich auf Markt-
einfiithrungen einer Low Cost-Thermalkamera, der Modelle D71
und Q71, einer 12 MP hemisphérischen Kamera, eines Weillicht-
Modells und eines Indoor/Light Modells. Forschungs- & Entwick-
lungsarbeit hinsichtlich dieser Plattform umfasst Hardware und
Software. Die genannten Erweiterungen wurden inzwischen
bereits am Markt eingefiihrt oder werden derzeit weiterentwi-

ckelt mit dem fortbestehenden Ziel ihrer Markteinfiihrung.

Ein weiterer Schwerpunkt von Forschung & Entwicklung war im
Geschaftsjahr 2020/21 die Baureihe MOBOTIX MOVE . Deren Ein-
satzmoglichkeiten wurden im Geschéftsjahr 2020/21 durch
erfolgreiche Markteinflihrung von zusatzlichen Kameramodellen,
Zubehorteilen und Firmware planmafig erweitert. Neben inzwi-
schen bereits erfolgten Einflihrungen (z.B. Netzwerk-Videore-
korder; siehe Abschnitt Technologie, Produkte und Lésungen)
wurde und wird die Entwicklung zusatzlicher neuer Hard- und
Software-Angebote fiir die MOBOTIX MOVE -Baureihe fortgesetzt.
Technische Schwerpunkte sind hier z.B. hinsichtlich Spannungs-
versorgung, 4K MOBOTIX MOVE oder Einsatzmdglichkeiten bei

schlechten Sichtverhaltnissen.

Auf der Ebene der Hardware lagen und liegen Schwerpunkte
von Forschung und Entwicklung auf der Weiterentwicklung unse-
rer Sensoren, gegenwadrtig u.a. im Bereich der Sensorfusion. Ziel
von MOBOTIX ist es, Individualldsungen bzw. Spezialfédhigkeiten
anbieten zu kénnen, die dem Unternehmen eine starke Wettbe-

werbsposition verschaffen.

Auf der Ebene der Software lagen Schwerpunkte von Forschung
& Entwicklung im Geschaftsjahr 2020/21 auf den Themenfeldern
MOBOTIX HUB, MOBOTIX CLOUD, MxMC und MOBOTIX LIVE. Da
MOBOTIX HUB als offene Video-Management-Plattform konzi-
piert wurde und das Unternehmen hier die Méglichkeit sieht,
seine Spezialkompetenzen, etwa in Bezug auf Sicherheitsanfor-
derungen, unter Beweis zu stellen, wird die Weiterentwicklung
von MOBOTIX HUB einen wichtigen Baustein fiir die Weiterent-
wicklung des gesamten Unternehmens hin zu einem Lésungs-
anbieter darstellen. Auch MOBOTIX CLOUD, MxMC und MOBOTIX
LIVE wurden im abgelaufenen Geschéftsjahr weiterentwickelt
mit dem Ziel, neue Funktionen, Anpassungen oder Erweiterun-
gen zu ermoglichen, die den Nutzen flir die Kunden erhéhen.

Dieses Ziel wird auch im Geschaftsjahr 2021/22 verfolgt.

Ein anderer Schwerpunkt unserer Forschungs- und Entwicklungs-
arbeit sind Applikationen (,Apps“) fir die MOBOTIX 7 Plattform.
Hier wurden und werden Entwicklungen sowohl intern als auch
mit mehreren externen Partnern vorangetrieben. Ziel ist es,
marktreife Angebote zu schaffen, die unseren Kunden einen
Mehrwert stiften. Im Geschaftsjahr 2020/21 wurde u.a. mit einem
unserer Partner die App-Entwicklung im Bereich der automati-

schen Nummernschilderkennung (sog. ANPR) vorangetrieben.



ANPR wird von MOBOTIX als attraktiver, weltweiter Wachstums-
markt eingeschéatzt. Neben Apps fiir die Sektoren Verkehr und
Logistik wird derzeit u.a. an einer App flir die Zugangskontrolle

gearbeitet.

Technologisch basieren Applikationen in zunehmendem MaRe
auf dem Einsatz von Algorithmen, Deep Learning bzw. Kiinstli-
cher Intelligenz (KI). Algorithmen, Deep Learning und Kl werden
fiir MOBOTIX in der Zukunft eine erhebliche Rolle spielen -
sowohl, was die eigenen Lésungen betrifft, als auch was Losun-
gen von Konkurrenten betrifft, mit denen wir im Wettbewerb
stehen. Da sich MOBOTIX in einer Transformation zu einem
Losungsanbieter befindet, die noch nicht abgeschlossen ist, gilt
es flir das Unternehmen, in diesen Bereichen erhebliche Anstren-
gungen in Forschung und Entwicklung zu unternehmen. Diese

Anstrengungen umfassen sowohl Hard- als auch Software.

MOBOTIX



Wirtschaftsbericht

Wirtschaftsbericht

Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene
Rahmenbedingungen

MOBOTIX ist im Markt flir Video-Sicherheitssysteme tatig. Der
Markt fiir Video-Sicherheitssysteme umfasst analoge Video-
Sicherheitssysteme und Netzwerk-Kamerasysteme sowie Video-
Management-Software und Zubehér. Das fiir die MOBOTIX rele-
vante Marktsegment ist das Marktsegment der videobasierten
Sicherheitssysteme im Allgemeinen und das Segment der Netz-

werkkamerasysteme im Besonderen.

Das Marktforschungsunternehmen Novaira Insights geht in sei-
ner Marktstudie vom September 2021 davon aus, dass die
Umsatze im Markt flr videobasierte Sicherheitssysteme weltweit
ohne China von 2020 bis 2025 um jahrlich durchschnittlich ca.
7% wachsen werden, die Umsatze im Segment fiir Netzwerkka-
meras gar um durchschnittlich 9,6%. Die Prognosen fiir das Seg-
ment der Netzwerkkameras erwarten mit durchschnittlich 11,8%
pro Jahr von 2020 bis 2025 das grofite Wachstum in der Ameri-
cas-Region, gefolgt von Asien (ohne China) mit 9% und EMEA
mit 6,9%.

Als wesentliche Trends im Markt fiir videobasierte Sicherheits-
systeme benennt die Studie neben dem vermehrten Einsatz von
Video Analytics im Allgemeinen eine beschleunigte Entwicklung
und Verwendung von kiinstlicher Intelligenz, einen weiterhin
hohen Bedarf an Cybersicherheit sowie eine hohe Bedeutung
von Deep Learning zur Verarbeitung immer grofRerer Datenmen-
gen. Flr das Marktsegment Analytics prognostiziert Novaira
Insights eine durchschnittliche jahrliche Wachstumsrate von
2020 bis 2025 von 9,6%, wobei Deep Learning als einer von meh-
reren Technologieansatzen fiir Analytics als klarer Wachstum-

streiber identifiziert wird (38,1%).

Geschaftsverlauf
Die MOBOTIX Gruppe konnte im Geschaftsjahr 2020/21 bedingt
durch sich verschlechternde wirtschaftliche Rahmenbedingun-

gen in Folge der globalen COVID-19 Pandemie nicht an die posi-

EBITDA
3,1 Mio. €

tive Geschaftsentwicklung des Vorjahres ankniipfen.

Die Umsatzerldse verminderten sich gegentiber dem Vorjahr um

8,0 Mio. EUR (11,3%) auf 62,4 Mio. EUR.

Wahrend die Erlose aus Bauteileverkaufen an Auftragsfertiger
in Hohe von 1,2 Mio. EUR (Vorjahr: 0,1 Mio. EUR) sich erhdhten,
haben sich die Erlése aus der Auftragsentwicklung fiir Konica
Minolta in Hohe von 0,2 Mio. EUR (Vorjahr: 2,1 Mio. EUR) redu-
ziert. Die Erlose aus dem Verkauf aus Video-Sicherheitssystemen
und Software haben sich auf 61,0 Mio. EUR und damit um 10,4%

vermindert.

Insbesondere im ersten Halbjahr war in Folge der globalen
COVID-19 Pandemie eine verminderte Nachfrage nach Video-
Sicherheitssystemen und Software aber insbesondere auch nach
Thermalkamera-Lésungen zu verzeichnen, die es unter anderem
ermoglichen, erhdhte Korpertemperaturen aufgrund einer
COVID-19-Erkrankung zu erkennen. Der Umsatzanteil der ver-
kauften Thermalkamera-Lésungen hat sich von 35,3% im Vorjahr
auf 15,1% im Berichtsjahr reduziert, nachdem Impfungen welt-
weit verflighar wurden. Der negative Effekt auf die Umsatzerlose
aufgrund des Riickganges der Absatzmenge nach Thermalka-
mera-Lésungen konnte nicht durch héhere Erlése anderer Pro-
duktsegmente kompensiert werden. Der negative Umsatzeffekt

hat sich auch auf die Deckungsbeitrage ausgewirkt.

Waéhrend die Vertriebsregionen APAC, Stidwest-Europa und Ame-
ricas Umsatzriickgdnge zu verzeichnen hatten, konnten die
Umsatzerldse aus dem Verkauf aus Video-Sicherheitssystemen
und Software in den Vertriebsregionen DACH, Nord-Europa und
Middle East/Africa im Geschaftsjahr 2020/2021 gegenliber dem
Vorjahr gesteigert werden. Dies ist vor allem auf den unterschied-
lichen Stand der Umsetzung der globalen Vertriebsstrategie und
weiterer organisatorischer Veranderungen insbesondere in der
APAC Region sowie dem Riickgang der Nachfrage nach Thermal-

kamera-Losungen zurilickzufiihren.

Die aufgrund der globalen COVID-19-Pandemie deutlich einge-

schrankte Reisetatigkeit flihrte zu einer Reduktion der Reisekos-

EBIT
0,2 Mio. €




ten (inkl. Kfz-Kosten) um 0,5 Mio. EUR, aber auch zu 0,8 Mio. EUR
geringeren Aufwendungen flir Marketing auf Grund weniger

Messen und Kundenveranstaltungen.

Der Umsatzriickgang insbesondere aus den Erlésen aus dem
Verkauf aus Video-Sicherheitssystemen und Software haben
trotz Kosteneinsparungen zu einer deutlichen Verminderung des
Konzernjahresiiberschusses und der entsprechenden Ergebnis-

kennzahlen gefiihrt.

Die Sonstigen betrieblichen Aufwendungen enthalten eine Zufiih-
rung zu einer Riickstellung fiir Straf- und Rechtsberatungskosten
von 700 TEUR im Zusammenhang mit dem unter Punkt 5 dar-
gestellten anhdngigen Rechtsverfahren der franzdsischen Wett-

bewerbsaufsicht Direction générale de la concurrence, de la

consommation et de la répression des fraudes (DGCCRF) in

Frankreich.

Das EBIT (Betriebsergebnis vor Zinsen und Steuern) des
Geschaftsjahres von 0,2 Mio. EUR liegt um 6,0 Mio. EUR unter
dem Vorjahreswert (Vorjahr: 6,2 Mio. EUR).

Der Konzernjahresiiberschuss hat sich um 4,8 Mio. EUR auf-0,1

Mio. EUR (Vorjahr: 4,7 Mio. EUR) verschlechtert.

Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren sind fiir das Verstandnis
des Geschéftsverlaufs und der Lage der MOBOTIX Gruppe von

untergeordneter Bedeutung.

Ertrags-, Vermogens- und Finanzlage der MOBOTIX Gruppe

Ertragslage

Im Geschéftsjahr 2020/21 ist der Umsatz der MOBOTIX Gruppe
um 11,3% von 70,4 Mio. EUR im Vorjahr auf 62,4 Mio. EUR zuriick-
gegangen. Die Umsatzerldse enthalten Erlése aus Bauteilever-
kaufen an Auftragsfertiger in Hohe von 1,2 Mio. EUR (Vorjahr: 0,1
Mio. EUR). Der Anstieg der Erl6se aus Bauteileverkaufen resultiert
aus der Knappheit auf dem Beschaffungsmarkt, die dazu gefiihrt
hat, dass Bauteile verstarkt nochmal selbst beschafft und an
die Auftragsfertiger verkauft wurden. Aufgrund der Bindung der
Kapazitaten in der Entwicklung fiir die neue MOBOTIX 7 Plattform
und neue Kameralinien konnten weniger Auftragsentwicklungen
flir Konica Minolta durchgeflihrt werden. Dementsprechend sind
die Erlose aus der Auftragsentwicklung in Hohe von 0,2 Mio. EUR
gegeniiber dem Vorjahr um 1,9 Mio. EUR (Vorjahr: 2,1 Mio. EUR)
zurlickgegangen. Die Erlose aus dem Verkauf aus Video-Sicher-
heitssystemen und Software sind um 10,4% auf 61,0 Mio. EUR
(Vorjahr: 68,1 Mio. EUR) zurlickgegangen.

Die Exportquote (ohne Bauteileverkaufe) betrug im Geschaftsjahr
2020/21 insgesamt 73,7% (Vorjahr: 76,6%). Die Erlose aus dem

Verkauf aus Video-Sicherheitssystemen und Software sind in

Exportanteil
74 %

Deutschland von 15,9 Mio. EUR im Geschéftsjahr 2019/20 auf
16,1 Mio. EUR (1,0%) gestiegen. Auf das librige Europa (ohne
Deutschland) entfallen 25,0 Mio. EUR (Vorjahr: 25,1 Mio. EUR).
Der Umsatz im Rest der Welt ist um 26,2% von 27,1 Mio. EUR im
Vorjahr auf 20,0 Mio. EUR im Berichtsjahr zurlickgegangen.

Gemdl dem Wahlrecht des § 248 Abs. 2 HGB wurden eigene
Entwicklungskosten in Héhe von 4,3 Mio. EUR (Vorjahr: 3,3 Mio.
EUR) aktiviert, die entsprechend unter dem GuV-Posten ,Andere
Aktivierte Eigenleistungen® ergebniswirksam ausgewiesen wer-

den.

Die Gesamtleistung (Umsatzerlose, Erhdhung bzw. Verminderung
des Bestands an fertigen und unfertigen Erzeugnissen, Andere
aktivierte Eigenleistungen) ist um 10,5% von 73,4 Mio. EUR im
Vorjahr auf 65,7 Mio. EUR im Geschaftsjahr 2020/21 zurlickge-
gangen. Dies ist mafgeblich auf den Riickgang der Umsatzerldse

zurlickzufiihren.

Die sonstigen betrieblichen Ertrage sind um 0,1 Mio. EUR auf 0,6
Mio. EUR zuriickgegangen.

Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit
3,1 Mio. €
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Die Materialeinsatzquote (Materialaufwand ohne Materialauf-
wand fiir Bauteileverkaufe, bereinigt um die Bestandsverande-
rungen, im Verhéltnis zu den Erlésen aus dem Verkauf aus Video-
Sicherheitssystemen und Software) ist gegeniiber dem Vorjahr
im Geschéftsjahr 2020/21 auf 50,7% (i.Vj. 47,6%) angestiegen.
Ursache hierfiir sind hdhere Kundenrabatte und héhere Einkaufs-

preise.

Der Anstieg der Personalaufwandsquote (Personalaufwand im
Verhéltnis zu der Gesamtleistung ohne Bauteileverkdufe) im
Geschéftsjahr 2020/21 auf 36,6% (i.Vj. 31,9%) ist im Wesentlichen
auf den Riickgang der Umsatzerldse zurlickzufiihren. Die Per-
sonalaufwendungen im Geschéftsjahr 2020/21 sind gegentiber
dem Vorjahr um 0,3 Mio. EUR (1,1%) angestiegen. Ursachlich
hierfiir sind im Wesentlichen die gestiegene durchschnittliche
Mitarbeiterzahl im Geschaftsjahr 2020/21 und erfolgte ausge-

wahlte und begrenzte Gehaltserhéhungen.

Die Abschreibungen sind im Geschaftsjahr 2020/21 mit 2,8 Mio.
EUR (Vorjahr: 2,6 Mio. EUR) angestiegen. Dies beruht auf dem
Anstieg der Abschreibungen der eigene aktivierten Entwicklungs-

kosten.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen in Héhe von 8,6 Mio.
EUR im Geschéftsjahr 2020/21 (i.j. 9,7 Mio. EUR) sind gegeniiber
dem Vorjahr um 1,1 Mio. EUR (-11,1%) zurlickgegangen. Der
Ruckgang der sonstigen betrieblichen Aufwendungen beruhtim
Wesentlichen auf dem Riickgang der Kosten fiir Marketing um
0,8 Mio. EUR, dem Riickgang der Reise- und Bewirtungskosten
einschlieRlich der Kfz-Kosten um 0,5 Mio. EUR und auf den Riick-
gang der Aufwendungen fiir Forderungsverluste um 0,5 Mio. EUR.
Dagegen erhdhten sich insbesondere die Aufwendungen fiir
Rechts- und Beratungskosten um 0,8 Mio. EUR. Darin enthalten
sind die Aufwendungen fiir die Zufiihrung der Riickstellung fiir
Straf- und Rechtsberatungskosten von 700 TEUR im Zusammen-
hang mit dem anhéngigen Rechtsverfahren der franzésischen

Wettbewerbsaufsicht (DGCCRF) in Frankreich.

Das EBITDA (4,8% der Gesamtleistung ohne Bauteileverkaufe;
Betriebsergebnis vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen)
betragt 3,1 Mio. EUR (2019/20: 8,8 Mio. EUR). Das EBIT (0,4% der
Gesamtleistung ohne Bauteileverkaufe; Betriebsergebnis vor
Zinsen und Steuern) betrdgt 0,2 Mio. EUR (2019/20: 6,2 Mio. EUR).
Das Geschaftsjahr 2020/21 endete mit einem Konzernjahresfehl-

betrag von 0,1 Mio. EUR (2019/20: Konzernjahresiiberschuss: 4,7

Mio. EUR) und einer Umsatzrendite (ohne Bauteileverkdufe) von

-0,1% (2019/20: 6,6%).

Vermogenslage

Das Anlagevermogen erhdhte sich um 2,6 Mio. EUR (12,5%) auf
23,1 Mio. EUR. Den Investitionen in das Anlagevermégen in Hohe
von 5,6 Mio. EUR stehen Abschreibungen in Héhe von 2,8 Mio.
EUR sowie Abgdngen von 0,2 Mio. EUR gegentliber.

Hierbei betreffen die Investitionen im Wesentlichen Investitionen
in immaterielle Vermogensgegenstande in Hohe von 4,5 Mio.
EUR und in Sachanlagen in Hohe von 1,1 Mio. EUR. Die Investi-
tionen in immaterielle Vermogensgegenstande betreffen im
Wesentlichen interne Entwicklungskosten in Hohe von 4,3 Mio.
EUR. Die Investitionen in Sachanlagen beinhalten zu grofien
Teilen Investitionen in Spritzgusswerkzeuge im Zusammenhang

mit der Entwicklung neuer Kameras sowie IT-Geréte.

Die Vorréte, insbesondere die Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und
die unfertigen Erzeugnisse, sind bedingt durch die gezielte Redu-
zierung des Vorratsbestandes an Thermalsensoren und aufgrund
von unplanmé&Rigen Lieferschwierigkeiten einzelner Bauteile

von 25,9 Mio. EUR auf 23,3 Mio. EUR zurlickgegangen.

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen erhéhten sich
zum 30. September 2021 im Vergleich zum Geschéftsjahresbe-
ginn um 5,4 Mio. EUR auf 17,5 Mio. EUR aufgrund von verléanger-
ten Zahlungszielen verursacht von Projektverzégerungen bedingt
durch die COVID-19-Pandemie und eines im Vergleich zum Vor-

jahr héheren Geschaftsvolumens im letzten Quartal.

Die Forderungen gegen verbundene Unternehmen liegen mit

2,7 Mio. EUR Uber dem Vorjahresniveau von 1,1 Mio. EUR.

Die Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente zum 30. Sep-
tember 2021 verringerten sich gegeniliber dem Geschéftsjahres-
beginn um 0,7 Mio. EUR auf 1,4 Mio. EUR (30. September 2020:
2,1 Mio. EUR).

Das Eigenkapital ist mit 30,3 Mio. EUR (30. September 2020: 30,8
Mio. EUR) gegenliber dem Vorjahr im Wesentlichen bedingt durch
den Konzernjahresfehlbetrag und der im Geschéftsjahr 2020/21
fir das Geschaftsjahr 2019/20 ausgeschiitteten Dividende in
Hohe von 0,5 Mio. EUR um 0,5 Mio. EUR zurlickgegangen. Die
Eigenkapitalquote hat sich bei einer um 7,5 Mio. EUR (11,8%)
auf 71,0 Mio. EUR gestiegenen Bilanzsumme (30. September



2020: 63,5 Mio. EUR) von 48,6% auf 42,7% verringert. Der Bestand
an eigenen Aktien betragt zum 30. September 2021 insgesamt

105.906 Aktien.

Der Anstieg der sonstigen Rickstellungen um 0,5 Mio. EUR auf
5,5 Mio. EUR resultiert im Wesentlichen aus Zufithrungen zur

Ruckstellung flr Straf- und Rechtsberatungskosten.

Der Anstieg der Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten in
Hohe von 2,5 Mio. EUR auf 26,1 Mio. EUR (30. September 2020:
23,6 Mio. EUR) resultiert aus der Aufnahme zusatzlicher kurz-
fristiger Kreditmittel in Hohe von 4,7 Mio. EUR auf insgesamt 9,7
Mio. Demgegeniiber stehen planmafige Tilgungen der lang- und

mittelfristigen Darlehen in Hohe von 2,2 Mio. EUR.

Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sind
gegenliber dem 30. September 2020 um 4,1 Mio. EUR bedingt
durch erhdhte Wareneingange in den letzten Monaten des abge-
laufenen Geschéftsjahres auf 6,3 Mio. EUR (30.September 2020:
2,2 Mio. EUR) angestiegen.

Finanzlage

Der operative Cashflow vor Working-Capital-Veranderungen
belief sich im Geschéftsjahr 2020/21 auf 3,8 Mio. EUR (Vorjahr:
9,2 Mio. EUR). Der Riickgang gegeniiber dem Vorjahr ist insbe-
sondere auf das deutlich verschlechterte Jahresergebnis vor

Ertragsteuern zurtickzufiihren.

Der Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit vor Ertragsteuern lag
im Geschaftsjahr 2020/21 bei 3,2 Mio. EUR (Vorjahr: -0,4 Mio.
EUR). Ausgehend von einem operativen Cashflow vor Working-
Capital-Veranderungen von 3,8 Mio. EUR flihrten insbesondere
die Zunahme der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
(5,4 Mio. EUR) bei gleichzeitigem Anstieg der Verbindlichkeiten
aus Lieferungen und Leistungen (4,1 Mio. EUR) zu dem Cashflow
aus betrieblicher Tatigkeit vor Ertragsteuern in Hohe von 3,2

Mio. EUR.

Der Cashflow aus der Investitionstatigkeit betrug -5,6 Mio. EUR
(Vorjahr: -4,6 Mio. EUR) und ist im Wesentlichen auf Investitionen
in die selbstgeschaffenen immateriellen Vermégensgegensténde

zurlickzufiihren (z. B. MOBOTIX 7-Plattform, siehe S. 26).

Der negative Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit in Hohe
von 3,0 Mio. EUR (Vorjahr: +2,1 Mio. EUR) resultiert insbesondere

aus der planmaRigen Tilgung mittel- und langfristiger Darlehen

in Hohe von insgesamt 2,2 Mio. EUR und der Dividendenzahlung

in Hohe von 0,5 Mio. EUR.

Aus der Entwicklung der einzelnen Cashflows ergibt sich zum
Stichtag 30. September 2021 ein negativer Finanzmittelfonds
von 8,3 Mio. EUR (30. September 2020: 2,9 Mio. EUR). Der nega-
tive Finanzmittelfonds ist durch die Aufnahme kurzfristiger Kre-

dite in H6he von 9,7 Mio. EUR gedeckt.

Die Zahlungsfahigkeit der Gesellschaft war im Geschaftsjahr
2020/21 jederzeit gewdhrleistet. Aufgrund der Bonitat der Gesell-
schaft stehen weiterhin Finanzierungsoptionen zur Auswahl.
Zurzeit stehen der MOBOTIX-Gruppe von mehreren Kreditinsti-
tuten eingerdumte kurzfristige Kreditlinien in Héhe von insge-
samt 30,5 Mio. EUR zur Verfiigung, die zum Bilanzstichtag in Hohe

von 9,7 Mio. EUR in Anspruch genommen worden sind.

Die mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten haben sich gegen-
Uiber dem 30. September 2020 um 12,6 Mio. EUR auf 3,7 Mio. EUR
reduziert. Die kurzfristigen Verbindlichkeiten einschlieBlich
Rickstellungen haben sich von 15,4 Mio. EUR auf 35,0 Mio. EUR
erhoht. Ursache hierfiir istim Wesentlichen die Félligkeit zweier
mittelfristiger Darlehen im Geschaftsjahr 2021/22. Der Anteil der
mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten an der Bilanzsumme
der MOBOTIX-Gruppe ist mit 5,3% deutlich niedriger als im Vor-
jahr. Die kurzfristigen Verbindlichkeiten einschlieRlich Riickstel-
lungen entsprechen zum Stichtag einem Anteil an der Bilanz-

summe von 49,3% gegentiber 24,3% zum 30. September 2020.

MOBOTIX
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Ertrags-, Vermogens- und Finanzlage der MOBOTIX AG

Ertragslage

Im Geschaftsjahr 2020/21 ist der Umsatz der MOBOTIX AG um
9,2% von 65,4 Mio. EUR im Vorjahr auf 59,4 Mio. EUR zurtlickge-
gangen. Die Umsatzerlése enthalten Erlose aus Bauteileverkau-
fen an Auftragsfertiger in Héhe von 1,2 Mio. EUR (Vorjahr: 0,1
Mio. EUR). Der Anstieg der Erlose aus Bauteileverkaufen resultiert
aus der Knappheit auf dem Beschaffungsmarkt, die dazu gefiihrt
hat, dass Bauteile verstarkt nochmal selbst beschafft wurden
und an die Auftragsfertiger verkauft wurden. Aufgrund der Bin-
dung der Kapazitdten in der Entwicklung fiir die neue MOBOTIX
7 Plattform und neue Kameralinien konnten weniger Auftrags-
entwicklungen flir Konica Minolta durchgefiihrt werden. Dem-
entsprechend sind die Erlése aus der Auftragsentwicklung in
Hohe von 0,2 Mio. EUR gegentiber dem Vorjahr um 1,9 Mio. EUR
(Vorjahr: 2,1 Mio. EUR) zurlickgegangen. Die Erlose aus dem Ver-
kauf aus Video-Sicherheitssystemen und Software sind um 8,6%

auf 57,7 Mio. EUR (Vorjahr: 63,1 Mio. EUR) zurlickgegangen.

Die Exportquote (ohne Bauteileverkaufe) betrug im Geschaftsjahr
2020/21 insgesamt 72,1% (Vorj